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Le marché de I'énergie évolue a un
rythme effréné. La demande de solu-
tions intelligentes, durables et effi-
caces ne cesse de croitre. En tant
qu'installateur, vous jouez un réle
central dans cette évolution. Dans ce
magazine, vous découvrirez comment
la distribution d’énergie, les énergies
renouvelables et la surveillance éner-
gétique convergent dans le cadre de
projets innovants et inspirants pour
offrir des opportunités concretes.

Les batteries commerciales ouvrent de
nouvelles portes aux entreprises qui
souhaitent optimiser leur consom-
mation d’énergie. Elles réduisent les
colits d’électricité, stabilisent le réseau
et permettent méme d’agir sur le
marché du déséquilibre. L'installation
d’une batterie commerciale dotée
d'une fonction de commande intelli-
gente peut mener a une indépendance
énergétique totale.

La surveillance joue un role essentiel
a cet égard. Grace a la plate-forme
EcoStruxure de Schneider Electric,
Cebeo a également été en mesure

de mieux maitriser la consomma-
tion énergétique dans ses différentes
filiales. Une approche qui pourrait
également étre une source d’inspira-
tion pour vous.

L'électrification des flottes de véhi-
cules requiert une infrastructure de
recharge efficace. Smappee continue
d’innover en proposant des bornes
de recharge rapide faciles a utiliser,
parfaitement adaptées a la gestion
intelligente de I'énergie.

Enfin, dans I'élevage laitier Mathot,
la collaboration entre I'installateur,
le gestionnaire de réseau, Cebeo et le
client final démontre a quel point une
approche bien réfléchie est cruciale
pour une adéquation optimale entre
I'énergie solaire, les onduleurs et la
gestion de I'énergie.

Vous le constatez : la synergie entre
la distribution d’énergie, les énergies
renouvelables et la surveillance éner-
gétique se traduit souvent par des
solutions intégrales. Les spécialistes
Cebeo des équipes Power Distribution
et Green & Smart aident les instal-
lateurs a chaque étape en offrant un
soutien reposant sur l'expertise tech-
nique et I'assurance que I'approche
indépendante de toute marque leur
garantit les meilleurs produits pour
chaque projet spécifique.

Nous espérons que cette édition du
Home & Building vous inspirera et
vous informera sur les nombreuses
solutions que Cebeo peut offrir dans le
cadre de la transition énergétique.

Nous vous souhaitons une bonne
lecture !

Summer Vanhaverbeke
Communications Coordinator

CEBEO HOME & BUILDING
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EUVRERA
UNE GESTION
OPTIMALE

DE ENERGIE

BART RASPOET
Cebeo

« La collaboration entre 'installateur, le
client final et nous-mémes n'offre que des
avantages »

PETER VAN TRICHT
Cebeo

« Pour les installateurs, il est difficile de
combiner la distribution d’énergie, les
énergies renouvelables et la surveillance
énergétique de facon harmonieuse. »

OEU‘{RERA UNE GESTION OPTIMALE 15
DE LENERGIE

6 Ladistribution d’énergie, les énergies
renouvelables et la surveillance énergétique
convergent pour ne former qu'un seul et
méme concept intégral.

Les batteries commerciales créent de
nouvelles opportunités commerciales pour

les clients finaux 43

20 La plate-forme EcoStruxure de Schneider
Electric fournit a Cebeo des informations
détaillées sur la consommation énergétique

26 Nouvelle génération de chargeurs pour VE
ultrarapides chez Smappee

JEROME GRENIER
We Pro Energy

ZEB VEESTRAETEN
Cebeo

« Les batteries commerciales peuvent
contribuer a la stabilisation du réseau et
au soutien des bornes de recharge pour
les véhicules électriques. »

22

« L'interaction avec I'atelier Cebeo dans les
tableaux de commande s'est révélée essen-
tielle pour la réussite du projet a Mathot. »

PROJETS

15 PowerYourself et Cebeo ont réalisé un vaste
projet intégrant une batterie commerciale

32 We Pro Energy et Cebeo unissent leurs forces
dans le cadre d’'un projet « vert » intégré chez
le fabricant de produits laitiers Mathot

NOUVEAUTES PRODUITS

43 Siemens

45 Schneider Electric
47 Legrand

49 QBus

TOON VAN DE WIELE
Cebeo

« Grace a la plate-forme pour I'ldO, nos
responsables de filiales peuvent s'inspirer
de I'approche de leurs collegues en matiere
de gestion de I'énergie. »

5 KOEN ROWIES
STIJN DILLEN Schneider Electric EMILE BEKAERT
PowerYourself « Le client peut configurer le tableau de Smappee
bord d’EcoStruxure a sa guise en fonction
« Un systéme d’équilibrage innovant de ses besoins. » « LesAbornes de. recha?ge EV Ultra
contribue a prolonger la durée de vie de la se prétent aussi parfaitement aux
batterie. » camionnettes, camions et bus électriques. »

CEBEO HOME & BUILDING



CEBEO GREEN & SMART

IBUTION D’ENERGIE, LES ENERGIES
VELABLES ET LA SURVEILLANCE
NERGETIQUE CONVERGENT POUR NE FORMER
QU’UN SEUL ET MEME CONCEPT INTEGRAL

/

« LA COLLABORATION ENTRE CEBEO,
LES PARTENAIRES ET LES INSTALLATEURS
NE PRESENTE QUE DES AVANTAGES »




Suite de la page 7

L'époque ou la tdche d’un installa-
teur électro se limitait aux travaux
d’électricité générale est pratique-
ment révolue. Les demandes du
marché deviennent de plus en plus
complexes. Bon nombre d’entre-
prises et d’organisations ont par
exemple investi dans des panneaux
solaires et souhaitent utiliser de
maniere optimale cette énergie auto-
produite pour alimenter des bornes
de recharge, réduire leur facture
énergétique ou la stocker dans de
plus grands systemes de batterie, par
exemple.

« GRACE A CEBEO,
VOUS POUVEZ
COMPTER SUR UN
PARTENAIRE QUI
DISPOSE DE TOUT
LE SAVOIR-FAIRE
EN INTERNE POUR
VOUS SOUTENIR
DANS LE CADRE
D’UN PROJET
INTEGRAL. »

Peter Van Tricht, Regional Sales Manager
Cebeo Brabant

« C’est vrai », indique Bart Raspoet.
« Auparavant, I'accent était placé
sur la distribution d’énergie. Ces
derniéres années, la surveillance
énergétique et les énergies renou-
velables en particulier ont joué

un role plus important. Celles et
ceux qui souhaitent investir de
maniere optimale dans ce domaine
sont a la recherche d'une solution
qui conjugue ces trois aspects et
attendent de leur installateur qu'il

puisse les proposer. »

UNE OFFRE DE SERVICES
GENEREUSE

Tout cela est bien beau, mais cet
installateur doit également pouvoir
gérer tout cela. « Les choses ont telle-
ment évolué en si peu de temps qu'il
est non seulement tres difficile pour
les entreprises d’installation de tout
savoir sur la distribution d’énergie,
la surveillance énergétique et les
énergies renouvelables, mais aussi
de combiner ces trois aspects de
fagcon harmonieuse », ajoute Peter
Van Tricht. « Il est difficile de réunir
une telle expertise au sein d'une
seule et méme entreprise. Il est alors
tres pratique de pouvoir comp-

ter sur un partenaire qui offre tout
ce savoir-faire et le traduit en un
soutien intégral, a chaque phase d’'un

projet. »

C’est un rdle que nous assumons
volontiers chez Cebeo, car nous
sommes conscients qu'un gros-

siste peut étre bien plus qu'un
simple partenaire chez qui vous
commandez vos produits. « Nous
avons énormément investi afin

de pouvoir proposer une offre
comprenant une grande variété de
services », indique Bart Raspoet. « Le
déploiement d’'une équipe Power
Distribution dédiée s’inscrit parfai-
tement dans ce contexte. En concer-
tation avec I'’Account Manager,
Vasilios Fragogiannis, Joél Kamga
(tous deux Extern Specialist Power
Distribution) et moi-méme, nous
rassemblons différentes techniques
afin d’apporter une réponse exhaus-

tive a la question spécifique de I'ins-

tallateur et/ou du client final. »

Le service varie d'un cas a 'autre,
avec une constante toutefois :
décharger l'installateur/le client de
tout tracas. « L'un de nos Account
Managers nous indique souvent
qu'un installateur a accepté I'un

ou l'autre projet et a besoin d'une
assistance technique supplémen-
taire », explique Bart Raspoet.

« Nous nous rendons alors sur le
chantier, véritable cceur du projet :
lors d'une réunion avec toutes les
parties prenantes, nous réfléchis-
sons et élaborons les premieres solu-
tions pour le projet en fonction des

besoins du client. »

Poursuivez votre lecture en page 10

CEBEO HOME & BUILDING DOSSIER
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Suite de la page 9

INDEPENDANCE DE
TOUTE MARQUE

Les premiers contacts sont égale-
ment treés utiles afin d'identifier
le budget prévu par le client final.
« Privilégie-t-il une solution « a
faible cofit », ou envisage-t-il d’inves-
tir davantage afin de pouvoir affron-
ter 'avenir ? Songez par exemple
aux aménagements pour l'installa-
tion de bornes de recharge (supplé-
mentaires), afin qu'aucun travail (de
démolition) supplémentaire ne doive
étre effectué par la suite, y compris
tout ce qui touche au cablage pour

I'infrastructure de recharge. »

A partir de 13, 'équipe élabore un
dossier, dessine déja un premier
tableau de distribution et effectue les
premiers calculs de cablage. « Nous
les fournissons ensuite a I'instal-
lateur, apres quoi nous pouvons
constituer un dossier définitif sur
la base de son feed-back », indique
Peter. « Grace a ces informations,
nous pouvons proposer les produits
les mieux adaptés au projet. Notre
indépendance de toute marque est
un atout majeur : nous ne sommes
liés a aucune solution de tel ou
tel fabricant et sommes libres de
combiner différents systemes qui
se complétent de manieére optimale.
Nous disposons de toute la latitude
nécessaire pour sélectionner les
produits qui répondent au mieux aux

besoins du client final. »

L'équipe Power Distribution s'oc-
cupe de la conception du tableau de
distribution d’énergie, du cablage

y compris le calcul des sections de
cable adéquates - et de I'intégra-
tion des bornes de recharge, par
exemple. « L'intégrateur peut décider
de construire le tableau de distribu-
tion lui-méme. S'il préfere ne pasle
faire, nous le confions a I'un de nos
partenaires qui disposent de tout le
savoir-faire et de I'expertise néces-
saires. La relation tripartite entre
ce partenaire, I'installateur et le
client final garantit a ce dernier un
concept intégral de premier ordre
qui répond a ses besoins. C'est une
étroite synergie qui ne présente que

des avantages. »

Bart Raspoet, Teamleader Power
Distribution chez Cebeo

BATTERIES
COMMERCIALES

En raison de la fertilisation croisée
entre la distribution d’énergie, les
énergies renouvelables et la surveil-
lance énergétique, la boucle n'est pas
encore bouclée. « Dans l'intervalle,

la tendance s'oriente déja vers les
batteries (commerciales) » indique
Bart Raspoet. Et a Bart Raspoet et
Peter van Tricht de conclure : « Le
client final peut ainsi se préparer au
marché du déséquilibre en stockant
I'énergie excédentaire lorsque le prix
de I'électricité est bas et en la réinjec-
tant ou en la consommant lui-méme

lorsque les prix remontent. »

« LORS D'UNE REUNION

AVEC TOUTES LES PARTIES
PRENANTES, NOUS
REFLECHISSONS ET ELABORONS

|J|-|.

LES PREMIERES SOLUTIONS
POUR LE PROJET EN FONCTION
DES BESOINS DU CLIENT. »

Bart Raspoet

i nand

CEBEO HOME & BUILDING DOSSIER
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LES BATTERIES ;
COMMERCIALES CREENEREC
NOUVELLES OPPORTU
COMMERCIALES POUR

S FINAUX

De plus en plus d’entreprises et d’organisations du secteur tertiaire - telles
que les bureaux, les écoles et les magasins - investissent dans les batteries
commerciales. Ce n’est pas une surprise : ces batteries permettent non
seulement de réduire les factures d’électricité, mais également d’assurer

une plus grande indépendance énergétique et une gestion plus durable de

I’énergie. Cebeo répond a ce besoin au moyen d’un portefeuille de produits

minutieusement sélectionnés et trés compétitifs. Nos spécialistes Green
& Smart vous aident en vous donnant des conseils ciblés et en calculant le

temps de retour sur investissement.

«

« MISER INTELLIGEMMENT

SUR LINTERACTION
AVEC LE MARCHE DU

DESEQUILIBRE »

Ces derniéres années, les batteries domes-
tiques se sont imposées dans le segment
résidentiel. Il n'est pas surprenant que
nombre d’entreprises et d’organisations
du secteur tertiaire s’y intéressent de pres
également. « En raison de la demande
croissante du marché, Cebeo a commen-
cé l'année derniére a proposer de telles
batteries commerciales dans son assor-
timent », explique Stijn Cleners, Project
Development Manager Green & Smart
chez Cebeo. « Aujourd’hui, notre offre
comprend des produits de trois marques
bien établies : Huawei, Sungrow et SMA. »

Les batteries commerciales présentent
plusieurs avantages. « Tout d’abord,

vous pouvez les utiliser pour optimi-

ser votre propre consommation d’éner-
gie », explique Zeb Veestraeten, Extern
Specialist Green & Smart chez Cebeo.

« Elles sont idéales pour absorber les pics
de consommation d’énergie et réduire les

colits énergétiques.

Zeb Veestraeten, specialiste externe
Green & Smart chez Cebeo

Elles stockent I'énergie excédentaire
produite par les panneaux solaires pour
une utilisation ultérieure, ce qui permet
d’augmenter intelligemment votre propre
consommation électrique et de réduire
votre dépendance a I'égard du réseau.
Elles peuvent en outre contribuer a la
stabilisation du réseau et au soutien des
bornes de recharge pour les véhicules

électriques. »

La stabilisation du réseau est en effet

un facteur non négligeable : les batteries
jouent un réle important sur le marché
du déséquilibre. « Lorsque tout le monde
produit une grande quantité d’énergie
solaire et/ou éolienne, le gestionnaire de
réseau demande aux « prosommateurs »
professionnels de stocker I'énergie auto-
produite dans des batteries. Si l'offre

est faible, mais la demande élevée, vous
pouvez choisir d’'injecter I'énergie stockée
dans le réseau et recevoir une compensa-
tion intéressante en échange. »

Poursuivez votre lecture en page 14

c—— T —
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Suite de la page 13

« LES BATTERIES COMMERCIALES SONT

IDEALES POUR ABSORBER LES PICS DE
CONSOMMATION D’ENERGIE ET
REDUIRE LES COUTS ENERGETIQUES »

Stijn Cleners, Project Development Manager
Green & Smart chez Cebeo

L'investissement dans une batterie
commerciale peut donc étre rentabi-
lisé de différentes maniéres. « Vous
pouvezy recourir afin d’éviter les pics
de consommation et réduire ainsi vos
cofits de réseau, mais ce marché du
déséquilibre offre également des avan-

tages intéressants. »

SUPPORT

Le choix de la batterie adéquate et son
implémentation requiérent toutefois
une certaine expertise. « Ces dernieres
années, les fabricants se sont efforcés
de proposer une offre diversifiée ou la
capacité de la batterie constitue notam-
ment un facteur de différenciation. La
batterie la plus appropriée dépend de
son utilisation (consommation d’éner-
gie pure ou rdle actif sur le marché de
I'énergie). Pour I'aider dans son choix,
I'installateur peut se tourner vers son
contact ou sa filiale Cebeo privilégié(e),
apres quoi nous pouvons 'aider a choi-
sir et a calculer le temps de retour sur

investissement. »

Linstallation d'une batterie commer-
ciale est plus complexe que celle d’'une
batterie domestique. « A cette fin, les
fabricants proposent des formations
spécifiques et fournissent également un
soutien a l'intégrateur durant la phase
de démarrage », explique Stijn Cleners.
« C’est particulierement vrai s’il s’agit
d’étre compétitif sur le marché du
déséquilibre : il faut alors raccorder la
batterie commerciale a un systeme de
gestion de I'énergie et a un agrégateur.
Ce dernier s’'occupe de la communica-
tion avec le marché. »

-
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PROJET

POWERYOURSELF
ET CEBEO ONT
REALISE UN VASTE
PROJET INTEGRANT
UNE BATTERIE
COMMERCIALE

Dans le cadre d’un projet réalisé au sein de 'élevage laitier de Ludo Vandebrouck a

Kortessem, I'installateur PowerYourself, Cebeo et le fournisseur Vamat ont uni leurs
forces pour une premiere intégration d'une batterie commerciale. Nico Hansen (Account
Manager pour le marché résidentiel au Limbourg chez Cebeo) et Stijn Dillen (expert en
énergie chez PowerYourself) se remémorent le projet avec satisfaction et se réjouissent

déja des nouvelles réalisations qui les attendent.

Poursuivez votre lecture en page 16

« LINGENIERIE ET LA
COLLABORATION FONT LA
DIFFERENCE »

CEBEO HOME DOSSIER
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Suite de la page 15

Etre autonome sur le plan énergé-
tique : voila I'objectif poursuivi par
I'agriculteur Ludo Vandebrouck
lorsqu'il est venu frapper a la

porte de PowerYourself, spécia-

liste en panneaux solaires, batteries
(domestiques), bornes de recharge,
commande intelligente et chauf-
fage écoresponsable. « Apres avoir
analysé en détail la consomma-

tion d’énergie, nous avons conclu
quintégrer une batterie avancée de
200 kWh pour le stockage de I'éner-
gie se révélerait particulierement
utile », explique Stijn Dillen. « Nous
nous sommes donc adressés a Cebeo,
avec qui nous travaillons depuis de
nombreuses années, pour fournir un

tel systeme et aider a I'intégrer. »

La question s'est posée I'année
derniére, la veille du salon Cebeo
Technologie. « Nous nous sommes
alors entretenus avec le fournis-
seur Vamat », poursuit Nico Hansen.
« Comme il s’agissait pour nous d'un
premier projet de taille impliquant
des batteries commerciales, nous les
avons consultés afin d’obtenir des
prix corrects, une livraison rapide
et un soutien de qualité durant

I'intégration. »

TABLEAUDE
DECOUPLAGE RESEAU

Cebeo a également réuni ses forces
en interne afin de proposer un
service de qualité dans le cadre de
tels projets. Nico Hansen : « Nous
pouvions compter sur I'expertise de
notre équipe de Wavre, spécialisée
dans les tableaux de découplage du
réseau électrique. Le savoir-faire de
Sylvie Legrand et de ses collegues
s’est révélé tres utile pour obtenir un
devis détaillé, la mise a disposition
de toutes les fiches produits, 'élabo-
ration du tableau et la fourniture du
matériel nécessaire. »

« EXPERTISE DE NOTRE EQUIPE SPECIALISEE
DANS LES TABLEAUX DE DECOUPLAGE

RESEAU S’EST REVELEE TRES UTILE. »

« Pour de tels projets, il est impéra-
tif de s’accorder clairement sur la
livraison, 'installation, la mise en
service et I'intégration des outils
essentiels », poursuit Stijn Dillen. «
A ce titre, nous avons pu compter

sur les services de Cebeo et de Vamat.

Méme lors de la récente panne de
courant que nous avons subie a la
suite d'une intervention du gestion-
naire de réseau, nous avons réussi a
redémarrer le systeme rapidement
grace a I'interaction efficace avec le

support technique de Vamat. »

EQUIPEMENT COMPLET

Une climatisation adéquate, assu-
rant un refroidissement en été et

un chauffage en hiver, permet de
garantir des performances opti-
males de la batterie. « Un systeme
d’équilibrage innovant contribue a
prolonger la durée de vie de la batte-
rie. Des solutions de surveillance de
la température, de détection de l'eau
et de la fumée et un systeme d’ex-
tinction intégré sont garants d'une
sécurité optimale. Grace a la batte-
rie, I'élevage laitier n’a plus besoin
de prélever ’électricité sur le réseau :

pour les deux séances de traite quoti-

diennes, il utilise I'énergie stockée
dans la batterie », explique Stijn
Dillen.

Poursuivez votre lecture en page 18

Nico Hansen, Account Manager pour le marché
résidentiel au Limbourg chez Cebeo

T e el
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Suite de la page 17

« GRACE A LA BATTERIE,
L’EXPLOITATION
LAITIERE N’A PLUS
BESOIN DE PRELEVER DE
L'ELECTRICITE

SUR LE RESEAU. »

Stijn Dillen, expert en énergie chez
PowerYourself

L'excellente collaboration durant la

préparation et la mise en ceuvre du projet

ne sera certainement pas la derniere.
PowerYourself et Cebeo uniront égale-
ment leurs forces dans le cadre de
futures réalisations, en continuant a
s’appuyer sur les bases solides posées
par le projet de I'élevage laitier. Et a Nico
Hansen de conclure : « Chez Vamat, ces
systemes de batteries en sont désormais
a la deuxieme génération, ce qui nous
permettra de progresser encore dans
tous les domaines. »

SMA Home Storage Solution

La puissante batterie pour une flexibilité inégalée

La modularité de la SMA Home Storage Solution assure la pérénité des installations. Elle s'adapte a vos chan-
geants : recharge de véhicules électriques, chauffage par pompe & chaleur, tarifs dynamiques ou encore lissage
des pics de consommation. En cas de besoin, le systéme peut étre équipé de panneaux photovoltaiques ou de
batteries SMA Home Storage supplémentaires afin d'étendre les capacités de stockage de l'installation. Une solu-
tion compléte, provenant d'un seul et unique fournisseur.

Pour en savoir plus : www.sma-benelux.com
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D>
SCHNEIDER ELECTRIC

« UOUTIL IDEAL
POUR PROMOUVOIR
UNE UTILISATION
RATIONNELLE

DE LUENERGIE

DANS TOUTES LES
FILIALES »

Llll

LA PLATE-FORME

ECOSTRUXURE DE SCHNEIDER

ELECTRIC FOURNIT

A CEBEO DES INFORMATIONS

DETAILLEES SUR LA
CONSOMMATION
ENERGETIQUE

En tant qu'organisation comptant plus de 50 filiales, Cebeo doit faire face a d'importants frais en termes de

consommation énergétique. Une utilisation plus réfléchie encore de I'’énergie est donc une priorité absolue.
C’est pourquoi, au cours des deux derniéres années, nous avons implémenté la plate-forme EcoStruxure
de Schneider Electric dans toutes les filiales ainsi qu’au sein du nouveau centre logistique de Blandain.

« Cela offre a nos responsables de filiales un excellent point de repere en vue de réduire la consommation
d’électricité sur leurs sites », explique Toon Van de Wiele, Sustainability & Energy Coordinator chez Cebeo.

« Nous pouvons ainsi étre également une source d’inspiration pour nos clients. »

Poursuivez votre lecture en page 22

CEBEO HOME & BUILDING DOSSIER
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Suite de la page 21

« LE CLIENT PEUT
CONFIGURER LE TABLEAU
DE BORD A SA GUISE EN
FONCTION DE SES BESOINS. »

EcoStruxure est la plate-forme

pour I'IdO (Internet des Objets)
regroupant toutes les solutions de
Schneider Electric. « Elle comprend
notamment des systemes de gesti-
on de I'énergie, de gestion des bati-
ments, de centres de données, de
gestion de processus et d'ingénierie
mécanique », précise Brice Thomas,
Product Manager Digital Power et
Microgrid Software chez Schneider
Electric. « En tant que support tech-
nologique sur lequel reposent et sont
fournies nos solutions, EcoStruxure
recueille des données importantes.
L'analyse de ces données permet aux
organisations de prendre des mesu-

res ciblées. »

Le systeme est composé de trois
couches. « La couche inférieure est la
couche matérielle », poursuit Koen
Rowies, Digital Power Sales Specialist
chez Schneider Electric. « Toutes
sortes d’appareils, tels que des comp-
teurs d’énergie, des ASI et d’autres
produits connectés, sont munis d'une
interface de communication. Celle-ci
fournit des données pour la couche
Edge supérieure. Il s’agit du logi-

ciel qui collecte et affiche toutes les
données des « produits connectés. »
Nous implémentons ce logiciel dans
I'infrastructure du client, car celui-
ci préfere isoler de telles données de
processus critiques et donc ne pas

les exécuter dans le cloud. La couche
supérieure, qui comprend les « apps
et analyses » est quant a elle dans

le cloud. Celle-ci recourra aux algo-
rithmes et a I'intelligence artificielle
pour interpréter, analyser et regrou-
per sous la forme de rapports toutes

les données qui serviront de base aux

optimisations du client. »

Koen Rowies, spécialiste Digital Power Sales chez
Schneider Electric

POWER MONITORING
EXPERT

Pour ses propres infrastructures,
Cebeo n'a pas choisi Energy Hub (un
logiciel de gestion de I'énergie pour
les petits et moyens batiments), mais
Power Monitoring Expert, un réseau
énergétique numeérique congu spéci-
fiquement pour maximiser l'effica-
cité opérationnelle des installati-
ons critiques et énergivores. « Cette
plate-forme se préte également
davantage a une approche person-
nalisée », poursuit Koen Rowies. « Le
client peut configurer le tableau de
bord a sa guise en fonction de ses

besoins. »

La mise a jour annuelle de Power
Monitoring Expert que Schneider
Electric prévoit dans le cadre

d’un contrat de maintenance est
essentielle. Toon Van de Wiele,
Sustainability & Energy Coordinator
chez Cebeo, est lui-méme en charge
des mises a jour des appareils
connectés. « Ce contréle périodi-
que est essentiel pour maintenir

la performance du systéme ainsi
que le niveau de cybersécurité a un
niveau optimal », poursuit Brice
Thomas. « C’est pourquoi la plupart
des entreprises IT obligent leurs
clients a souscrire un contrat de

maintenance. »
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INTEGRATION

Limplémentation au sein des

filiales Cebeo a débuté fin 2022.

« L'intégration dans notre nouveau
centre logistique de Blandain était la
plus drastique. Et le dernier site a en
bénéficier était celui de notre siége
de Waregem, en décembre 2024 »,
explique Toon Van de Wiele. « Au
cours des deux derniéres années,
nous avons installé des compteurs
d’énergie et des Power Tags dans
nos 53 filiales, avec 'aide d’électri-
ciens locaux. Nous avons toujours
accompagné cette démarche d’'une
réflexion stratégique : que voulons-
nous mesurer, comment allons-nous
le faire et ou allons-nous placer les

compteurs ?

23

« Je fournirai aux responsables

de filiale des tableaux de bord en
Etant donné que l'intégration direct qui montrent clairement les
compléte vient tout juste d’étre fina- différents flux d’énergie, grands
lisée, il est encore trop t6t pour tirer comme petits. Ces informations
des conclusions. A partir de cette leur permettent de sensibiliser leurs
année, les responsables de filiale collaborateurs sur la maniere et le
pourront toutefois obtenir déja de moment opportun de limiter leur
nombreuses informations et en tirer consommation. Les responsables de
des enseignements, puisqu'ils rece- filiale pourront également consulter
vront bient6t des rapports sur la leurs tableaux de bord respectifs et
consommation d’énergie a interval- découvrir ainsi comment s’y pren-

les réguliers. nent leurs collegues. »

Poursuivez votre lecture en page 24

CEBEO HOME & BUILDING DOSSIER



24

Suite de la page 23

Brice Thomas, Product Manager Digital
Power et Microgrid Software chez
Schneider Electric

Cebeo compte également organi-
ser des formations de sensibilisati-
on sur I’énergie en interne. « Notre
consommation d’électricité augmen-
tera quoi qu’il arrive, a fortiori dans
le contexte de la transition énergéti-
que actuelle ou de plus en plus d’ap-
pareils fonctionnent a I'électricité
plutét qu'au gaz. Une augmentation
due non seulement aux consomma-
teurs d’énergie dans les batiments
mémes, mais également aux bornes
de recharge pour les véhicules élec-
triques et hybrides. Nous pallions
en partie a cette situation par 'in-
stallation de panneaux solaires dans
un maximum de filiales, mais tout
gain rapide ou autre mesure visant a
économiser de 'énergie se révélera

utile également. »

INSPIRATION

A terme, les données relatives a la

consommation d’énergie s’afficher-
ont également sur les écrans dans les
différentes filiales. « Nous servons
ainsi un double objectif. D'une part,
cela rappelle a notre personnel
comment il peut réduire la consom-
mation d’énergie. Et d’autre part,
nous portons également ces infor-
mations a la connaissance de nos
installateurs. Nous voulons ainsi
leur faire prendre conscience de la
valeur ajoutée que représentent les
systemes de gestion de 'énergie tels
que la solution Power Monitoring
Expert d’EcoStruxure. Cela peut les
inciter a investir eux-mémes dans
des solutions numériques intelligen-

tes », conclut Toon Van de Wiele.

« TOUTES NOS
FILIALES SONT EQUI-
PEES DE COMPTEURS
D’ENERGIE ET DE
POWER TAGS
INSTALLES AVEC
LAIDE D’ELECTRICIENS
LOCAUX. »

Toon Van de Wiele
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LES NOUVEAUX PROJECTEURS
ROBUSTES POUR L‘EXTERIEUR

La famille LEDVANCE FLOODLIGHT GEN 4
établit une nouvelle norme pour I‘éclairage
extérieur en offrant des performances
exceptionnelles pour une variété
d‘applications. Elle offre une efficacité
impressionnante allant jusqu‘a 150 Im/W et
une longue durée de vie de 75 000 heures
(L80/B10), minimisant les colts énergétiques
et de maintenance.
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OUVELLE GENERATION DE
HARGEU

Rouler en voiture électrique ? Trés bien, pour autant que I'on puisse la recharger le plus rapidement et

le plus efficacement possible. Un défi face auquel Smappee est en mesure d’apporter une solution. Le
fournisseur belge continue d’investir dans le développement de ses bornes de recharge conventionnelle
(CA) et rapide (CC). « Nous entendons continuer a nous démarquer sur ce marché en proposant des
solutions intégrales pour le segment logistique et le marché de 'immobilier, ainsi que par des processus
administratifs optimisés (y compris la facturation) et un design contemporain. Grace au partenariat
avec Cebeo, les installateurs et les clients finaux ont la garantie de bénéficier a tout moment du soutien

adéquat », explique Emile Bekaert, Regional Sales Manager BeLux chez Smappee.

Poursuivez votre lecture en page 28

S POUR VE ULTRARAPIDE
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« 'INSTALLATION EN SOI EST DEVENUE ENCORE

PLUS FACILE, CAR LES ONDULEURS SONT
INTEGRES DANS LES APPAREILS MEMES. »

Suite de la page 27

Depuis quelques années déja,
Smappee est une référence dans le
monde de la gestion intelligente de
I'énergie et de la recharge électrique.
« L'innovation continue est pour
nous une évidence », indique Emile
Bekaert. « Cela se reflete notam-
ment dans la nouvelle génération
de bornes de recharges rapides CC
que nous proposons. Entierement
conformes a la réglementation
européenne AFIR (Alternative Fuel
Infastructure Regulation), ces solu-
tions de recharge ont fait I'objet
d’'une mise a niveau matérielle. Les
nouveaux écrans conviviaux sont
une garantie de prix. De plus, avec
le nouveau terminal de paiement,
nous offrons également aux utili-
sateurs la possibilité de payer leur
session de recharge par carte de
débit ou de crédit. »

Les bornes de recharge CC sont
disponibles en quatre versions : EV
Ultra 808 (borne de recharge simple
de 80 kW), EV Ultra 2408 (borne

de recharge simple ultrarapide de
240 kW), EV Ultra 40D (borne de
recharge double d'une capacité de 2
X 40 kW) et EV Ultra 120D (borne de
recharge double ultrarapide de 2 x
120 kW).

UN INSTALLATEUR
AMBITIEUX

En principe, Smappee offre ces solu-
tions a chaque installateur. « Nous
leur recommandons vivement de
suivre une formation aupres d'un
coordinateur spécialisé par le biais
de la Smappee Academy. Durant une
formation, nous leur enseignons
tout ce qu'il faut savoir pour intégrer
nos solutions de maniére optimale

chez leurs clients.

Emile Bekaert, Regional Sales Manager
BeLux chez Smappee

Tout cela n’a rien de sorcier : il s’agit
de systemes « plug & play » relative-
ment faciles a installer. Au terme de
la formation succincte, nous encou-
rageons les installateurs a répond-
re a un questionnaire en ligne afin
qu'ils puissent immédiatement faire
valoir leur statut d’installateurs

certifiés. »

Le fait que Smappee fournisse un
soutien tout au long du projet est
un atout majeur. « Cela commen-

ce des la phase presale : I'un de nos
spécialistes ou un collaborateur
expérimenté de Cebeo accompag-
ne 'installateur lors de sa visite
chez le client et sur le site ou seront
installées les bornes de recharge,
afin d’expliciter la valeur ajoutée
des solutions et d'informer le client.
Il peut également compter a tout
moment sur notre soutien, a fortiori
lors de la mise en service des bornes
de recharge. L'installation en soi est
devenue encore plus facile, car les
onduleurs sont intégrés dans les
appareils mémes. Il suffit de serrer
les bornes situées sous le boitier des

bornes de recharge. »

Poursuivez votre lecture en page 30
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« LE LOGICIEL PERMET
DE GARANTIR LE BON
DEROULEMENT DE LA
FACTURATION, POUR
UNE TRANQUILLITE
D’ESPRIT TOTALE.

Emile Bekaert, Regional Sales Manager BeLux chez

Smappee
Cette compatibilité représente un
Suite de la page 29 atout de taille dans le cadre de la
transition écologique des secteurs
SECTEUR LOGISTIQUE du transport et de la logistique. En

combinant les chargeurs CA et les

Les bornes de recharge EV Ultra chargeurs rapides, nous sommes

sont polyvalentes. Cela se reflete en mesure de proposer des soluti-

également par une forte valeur ajou- ons intégrales ou notre systeme de

tée pour le secteur de la logistique. gestion de I'énergie joue également

« Nos produits se prétent parfai- un role prépondérant : Smappee

tement a la recharge des voitures Infinity aide les utilisateurs a faire

particuliéres, mais des tests régu- les choix énergétiques les plus intel-
liers montrent qu'ils représentent ligents vous permettant, par exem-
également une solution tout a fait ple, de recharger votre flotte de

pertinente pour la recharge de cami- véhicules professionnels lorsque

onnettes, de camions et de bus élec- I'énergie disponible est la moins

triques. chere. Cela vous permet ainsi de
réduire le cofit total de possession
(CTP) de vos camions ou autres véhi-
cules, et de raccourcir le temps de

retour sur investissement. »
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Le concepteur et fabricant belge de
solutions de recharge joue égale-
ment le réle de CPO (Charge Point
Operator), ce qui présente des avan-
tages intéressants lors de I'intégra-
tion de systemes de recharge dans
les parkings publics. « L'architecture
« ouverte » du logiciel permet égale-
ment aux personnes disposant
d’autres cartes de recharge que la
Smappee Smart Charge Card d'utili-
ser nos solutions sans aucun proble-
me. Cela permet de garantir le bon
déroulement de la facturation, pour

une tranquillité d’esprit totale. »
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COLLABORATION

Grace a I'étroite collaboration entre
Smappee et Cebeo, I'installateur peut
choisir en toute confiance des syste-
mes de recharge (CA et CC) faciles a
intégrer, construits dans le respect
de normes de qualité élevées, satis-
faisant a toutes les normes et bénéfi-
ciant du soutien solide de spécialis-

tes expérimentés.

CEBEO HOME & BUILDING DOSSIER
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Quand une entreprise souhaite s’engager sur la voie des énergies renouvelables, de
nombreux éléments entrent en ligne de compte, comme I'a encore illustré récemment la
réalisation d’'un projet chez le fabricant de produits laitiers Mathot. Une collaboration
optimale entre I'installateur We Pro Energy, Cebeo, le gestionnaire de réseau ORES et

le client final était essentielle pour garantir une parfaite symbiose entre les panneaux
photovoltaiques, les onduleurs, la gestion de I'énergie et 1a gestion des données. « Chacun
a donné le meilleur de lui-méme pour mener ce projet a bien avec professionnalisme », se

réjouit Cécile Mathot.

Poursuivez votre lecture en page 34
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Jérome Grenier - Fabrice Fokan - Tdm Clause - Cécile Mathot - Vincent Cassart

Suite de la page 33

Mathot-Sofra a vu le jour en 1948. A
I'époque, Arthur Mathot fonde 1'usi-
ne qui fabrique le célebre beurre

de Rochefort. Sous I'impulsion de

la deuxiéme génération (Marianne,
Abel, Pierre, Benoit et Cécile, les
enfants), le fromage de Rochefort
vient s’y ajouter; un fromage chargé
d’histoire, autrefois fabriqué par
des moines trappistes. En 2025,
I'entreprise est toujours détenue a
100 % par la famille et la troisieme
génération a pris le train en marche.
Lentreprise a pleinement entamé

sa transition énergétique sur ses
deux sites : Celles-Houyet (beurre) et

Rochefort (fromage).

Mathot-Sofra a vu le jour en 1948. A I'époque,
Arthur Mathot fonde I'usine qui fabrique le
célebre beurre de Rochefort.

«Nous comptons en effet exploiter
au maximum les énergies renouvela-
bles », témoigne Cécile. « Nous avons
demandé les autorisations néces-
saires a cet égard il y a quatre ans.
Comme notre site se trouve en partie
dans des zones vertes, nous avons di
adapter les plans a plusieurs reprises
avant d’obtenir le feu vert, voici deux
ans. En attendant, nous avions déja
réalisé nous-mémes une étude de
marché détaillée, en quéte du meil-
leur partenaire pour I'installation de
panneaux photovoltaiques. We Pro
Energy s’est imposée comme l'option

la plus intéressante. »

« NOUS AVONS EU PLUSIEURS
CONSULTATIONS INTENSES AVEC
LES SPECIALISTES DE CEBEO. »

Jérome Grenier, We Pro Energy

Au total, Mathot a fait installer 856
panneaux photovoltaiques, répartis
sur les deux sites de I'entreprise. 123
supplémentaires vont étre installés
en mars. « Lénergie générée nous
permet de couvrir environ 25 % de
nos besoins en électricité a Rochefort
et nous arriverons a environ 40 % a
Celles-Houyet. Dans la mesure ou
nous continuons d’agrandir nos bati-
ments, notamment en ajoutant des
bureausx, il était essentiel de prévoir
un maximum de panneaux solai-

res afin de bien préparer I'avenir »,

poursuit Cécile.

We Pro Energy, basée a Fleurus, est
notamment spécialisée dans les
travaux d’électricité générale. « Nous
installons notamment des panneaux
photovoltaiques et des bornes de
recharge pour véhicules électriques »,
précise Jérome Grenier, qui dirige
I'entreprise aux cotés de Pierre-Yves
Schulz et Adrien Tassiaux. « Notre
plus grande valeur ajoutée réside
dans I'accompagnement des clients,
de la conception a la réalisation.
Nous accordons, dans ce cadre, la
priorité absolue a la qualité et a la
satisfaction du client. Nous sommes

actifs dans toute la Wallonie. »

COLLABORATION

We Pro Energy passe commande via
le webshop de Cebeo depuis long-
temps. « Nous avons réitéré I'ex-
périence ici pour les produits stan-
dard », explique Jérome Grenier. « Vu
les défis que pose ce projet, nous
nous sommes entretenus a plusi-
eurs reprises avec les spécialistes de
Cebeo. Cette interaction a été parti-
culierement importante : ce sont ces
spécialistes qui apportent la valeur
ajoutée. Grégory Gaziaux de I'ate-
lier de Wavre, a congu 'armoire et a
réalisé une grande contribution au
projet. Cela montre que 'approche
de Cebeo, qui combine la commodi-
té digitale et I'expertise humaine, est

trés précieuse pour nous.»

Poursuivez votre lecture en page 36
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« 'INTERFACE

RTU PERMET AU
GESTIONNAIRE
DU RESEAU DE
DISTRIBUTION
DE CONTROLER
LA QUANTI-

TE D’ENERGIE
RENVOYEE SUR
LE RESEAU. »

\

Suite de la page 35

90% du matériel utilisé (armoires

et disjoncteurs) est de la marque

Schneider.

INTERFACE RTU

Cebeo a beaucoup d’expéri-

ence dans la conception et au
dimensionnement des tableaux
de découplage réseau. « Ils sont
essentiels pour intégrer en toute
sécurité les sources d’énergie
renouvelable aux systemes élec-
triques existants », explique
Vincent Cassart (spécialiste Power

Distribution chez Cebeo).

« Nous comptons plus de dix ans
d’expérience dans le domaine. Et
pourtant, nous apprenons encore
régulierement. Ce fut encore le cas
ici, car nous avons dii travailler pour
la premiere fois avec une interface
RTU. »

« On peut dire que I'armoire avec
interface RTU était un défi. La
Synergrid C10/11 impose l'installa-
tion d'une armoire de découplage
pour les installations de production
photovoltaique de + de 30kVA. Au
dela de 250kVA, elle exige en plus la

présence d'une interface RTU.

« NOUS AVONS ETE IMPRESSIONNES
PAR LE PROFESSIONNALISME DE WE

PRO ENERGY ET PAR UAPPROCHE
PROACTIVE ET DEVOUEE DE CEBEO. »

Cette interface permet au GRD de
monitorer la quantité d’énergie qui
est réinjectée sur son réseau, et au
besoin de la limiter ou de I'arréter

compléetement. »

Ce genre d’interface de communica-
tion industrielle utilise des protoco-
les qui exploitent la communication
en série et sont optimisés pour un
échange de données rapide et fiable.
I s’agissait d'un projet pilote en ce
qui nous concerne, et nous avons tout

mis en ceuvre en interne. »

Cécile Mathot

CONFIGURATION
DEAAZ

Il a notamment fallu communiquer

régulierement avec ORES, le plus
grand gestionnaire du réseau wallon,
car I'équipement devait bien stir
répondre a ses exigences.

« Nous avons, la encore, pu comp-
ter sur le dévouement de la famil-

le Mathot, par I'intermédiaire de
monsieur Sébastien Bette (ingénieur
au sein de 'entreprise), qui a montré
beaucoup de professionalisme. Elle
savait parfaitement ce qu'elle voulait
et en a clairement fait part a ORES.
Nous avons donc pu répondre au
mieux a ses exigences, en concerta-
tion avec les collaborateurs d’'ORES.

Cette interaction était indispensa-

ble pour pouvoir configurer I'auto-

mate de zéro, dans le respect total
des normes d’ORES », témoigne
Fabrice Fokan, Project Development
Manager Industry chez Cebeo.

Poursuivez votre lecture en page 38
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« NOTRE EXPERTISE A ETE DETERMINANTE
POUR LE CHOIX DU MATERIEL ET POUR LA
PROGRAMMATION GLOBALE DE PAUTOMATE. »

Fabrice Fokan

«J'ai pu apporter mon expertise au
niveau du choix du matériel, mais
aussi de la programmation totale de
l'automate. C'est 'automate Siemens
qui est I'acteur principal, tant au
niveau communication, que de l'ap-
plication des consignes dans les

temps demandés. »

SMA DATA MANAGER

« Autre aspect crucial dans le cadre
de ce genre de projet : I'intégration
d’'un systéme de gestion de 'énergie,
souvent lié a un dispositif de gesti-
on des données », ajoute Tam Clause,
External Specialist Renewables chez
Cebeo. « Ici, le SMA Data Manager

surveille en permanence la quan-

tité d’électricité produite par les
panneaux solaires. Il compare cette
production aux besoins en énergie
et al'état du réseau, commande les
quatre onduleurs (110 kVA chacun),
empéche les surcharges (en régulant
I'alimentation électrique, par exem-
ple en limitant temporairement le
ou les onduleurs), identifie les écarts
de performance des panneaux et des
onduleurs, et transmet les avertis-
sements. L'intégration parfaite du
SMA Data Manager a 'automate de
Siemens garantit un fonctionnement

optimal. »

Les travaux sont aujourd’hui
terminés. La derniere étape consis-
te a relier le logiciel aux appareils
mobiles de la famille Mathot afin
qu'elle puisse aussi consulter toutes
les informations pertinentes par ce
biais. « Nous avons été impressi-
onnés par le professionnalisme de
We Pro Energy et par 'aide proac-
tive que les collaborateurs dévoués
de Cebeo nous ont apportée. Nous
sommes parés pour réaliser nos
objectifs en matiere de développe-

ment durable dans les meilleures

conditions », conclut Cécile Mathot.

LE MARCHE DE I’ENERGIE DEVIENT DE PLUS EN PLUS DURABLE, ET LES SOLUTIONS
ENERGETIQUES TOUJOURS PLUS VERTES ET PLUS INTELLIGENTES. DANS CE MARCHE EN
EVOLUTION RAPIDE, IL N’EST PAS FACILE DE RESTER EN PERMANENCE A LA POINTE.

Avec Green&Smart, nous prenons le pouls du secteur et veillons a ce que vous, en tant
qu'installateur, puissiez travailler dans une perspective d’avenir. Et aussi donner a vos
clients les informations adéquates. Quelles sont les solutions les plus durables pour
une installation de chauffage ? Quels sont les avantages des panneaux solaires ? Est-il
intéressant d’investir dans une batterie domestique ?

Découvrez plus sur www.cebeo.be

cebeo

A Sonepar Company
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Un UPdate pour une
installation optimale.

Building Connections

Invented for life BOSCH

Passage de cablage ouvert, séparateur
défoncable et entrée de cable
Séparation démontable pour connexion des appareils

Zones pour griffes
d’accrochage

Fixation sare et flexible
des appareils

50 % de gain de temps

Fixation sOre dans toutes les maté-
riaux sans platre ou autres.
Fixation supplémentaire possible
avec de la mousse PU

Butée de profondeur
Garantie de I"épaisseur minimale
du plafonnage

Climate 6000i
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HEALTHBOX® 3.0

Une nouvelle étape
en termes de facilité d’installation

M Installation rapide et qualitative avec
I'appli

M Le collecteur de ventilation simplifie
largement I'installation des conduits d’air
et permet un gain de place

M Gérer les installations en ligne avec le
portail web My-Lio professional

M Les conduits d'air Easyflex permettent un

fonctionnement encore plus silencieux.

www.renson.eu

VENTILATION | SUNPROTECTION | OUTDOOR

2 RENSON"

Creating healthy spaces

SIEMENS

-

SIEMENS CONNECTED HOME,

LAVENIR DES MAISONS INTELLIGENTES ET DURABLES

Connected Home est une solution domotique sans fil de Siemens, principalement destinée aux résidences ou aux petits batiments commerciaux.
C’est un systéme de pointe pour controler intelligemment et automatiquement le chauffage et I'éclairage, entre autres. L'objectif : augmenter le

confort, la sécurité et I'efficacité énergétique des habitations.”

COMMENT FONCTIONNE
CONNECTED HOME?

Le cceur de Connected Home est le hub. Vous
pouvez y connecter jusqu'a 40 appareils,
comme un thermostat, filaire ou sans fil, et

a des servomoteurs-radiateur sans fil. Ceci
permet de régler la température de chaque
piece individuellement et a votre convenance,
et de controéler I'eau chaude sanitaire.

D’autres dispositifs intelligents connectables,
tels que les contacts de fenétre et de porte
sans fil - qui interrompent la demande

de chaleur lorsqu'une fenétre ou une

porte s'ouvre -, les prises intelligentes,

les détecteurs de mouvement sans fil et

les capteurs intelligents de fuites d’eau,
augmentent le confort et la sécurité.

COMMENT LE SYSTEME SE
DISTINGUE-T-IL?

I'application mobile Connected Home est
particulierement conviviale. Vous pouvez
facilement ajouter des pieces et des appareils,
consulter les prévisions météorologiques

ou méme personnaliser 'environnement

de l'application avec vos propres photos.
Vous pouvez également consulter diverses
données, telles que les historiques, la qualité
du signal, I'état de la batterie, le pourcentage
d'ouverture... Une fois configuré, le systeme
est également utilisable hors ligne.

Connected Home est une solution domotique
abordable et de haute qualité. L'installation
sans fil évite I'investissement dans des
modifications hydrauliques supplémentaires
et le systeme permet une extension aisée.

QUELS SONT LES AVANTAGES
POUR LINSTALLATEUR?

Le systeme est facile a installer et a utiliser.
Vial'application Connected Home ou sur
notre site, des tutoriels vidéo pratiques et des
FAQ's sont a disposition.

Package promotionnel jusqu’a fin avril 2025
pour 395 Euro, TVA excl

Achetez le pack de démarrage avec
régulation-chaudiere, thermostat sans fil et
5 servomoteurs-radiateur (3+2 gratuits) via la
webshop (lien).

SIEMENS
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ARTES MINI

Artes Mini est une version plus petite de la célebre famille Artes.

[l s'agit d'un beau luminaire décoratif pour un montage mural a
I'extérieur ou a l'intérieur. Artes Mini offre des angles d'éclairage
personnalisables, vous permettant de controler I'endroit ou la
lumiére brille. Vous pouvez méme éteindre la lumiéere vers le
haut ou vers le bas selon vos besoins.

Artes Mini est concu pour une installation facile et comprend
deux points d'entrée pour les cables exposés ou cachés, ce qui
le rend adaptable a votre installation.

sg-as.com/fr-be

Couleur
Blanc
Blanc
Blanc
Noir
Noir
Noir
Graphite
Graphite
Graphite

Temp.

2700K
3000K
4000K
2700K
3000K
4000K
2700K
3000K
4000K

Watt
8w
8w
8W
8w
8w
3
8w
8w
8w

Lumen

380Im 48 Im/W
380Im 48 Im/W
400Im 50 Im/W
380Im 48 Im/W
380Im 48 Im/W
400Im 50 Im/W
380Im 48 Im/W
380Im 48 Im/W
400Ilm 50 Im/W

Type dimmer

Coupure de phase
Coupure de phase
Coupure de phase
Coupure de phase
Coupure de phase
Coupure de phase
Coupure de phase
Coupure de phase

Coupure de phase

Article
641740
641741
641742
641746
641747
641748
641743
641744
641745

SCHNEIDER ELECTRIC

LE FUTUR DE LE-MOBILITE SE TROUVE DANS LA SOLUTION COMPLETE DE

Avecl'essor des véhicules électriques (VE), la nécessité d'infrastructures de recharge performantes et sécurisées devient primordiale. Schneider

SCHNEIDER ELECTRIC

Electric, leader mondial en gestion de I'énergie et automatisation, propose des solutions compleétes, allant de I'armoire électrique jusquaux

bornes de recharge en passant par des canalisations électriques préfabriquées (Canalis™), garantissant une installation efficace et évolutive, tant

pour les parkings intérieurs que pour les parkings extérieurs.

UNE ALIMENTATION SECURI-
SEE GRACE AUX COFFRETS ET
ARMOIRES PRISMASET

Les armoires électriques jouent un réle clé
dans I'alimentation des bornes de recharge
et Schneider Electric intéegre dans ces
gammes PrismaSeT et PanelSeT SFN:

« Les protections électriques adaptées
(disjoncteurs, interrupteurs différentiels,
parafoudres) pour sécuriser les installations
et éviter les surtensions.

+ Des dispositifs de gestion de I'énergie
permettant d’'optimiser la distribution élec-
trique et d'éviter les surcharges.

« Une connectivité intelligente, grace a des
solutions comme EcoStruxure, qui facilitent
la surveillance et la gestion a distance des
consommations.

LES CANALISATIONS EI:EC-
TRIQUES PREFABRIQUEES :
UNE SOLUTION FLEXIBLE ET
MODULAIRE

Pour acheminer I'électricité aux bornes
de recharge, Schneider Electric propose
des systémes de canalisations électriques
préfabriquées, Canalis KN (jusqu'a

160A) ou KS (jusqu'a 1000A), qui offrent
plusieurs avantages :

- Installation simple et rapide : systeme plug
& play, les modules préfabriqués réduisent le
temps de cablage et minimisent les erreurs
d’installation.

« Flexibilité et évolutivité : les canalisations
permettent d’ajouter facilement et a tout
instant de nouvelles bornes de recharge sans
revoir toute I'installation électrique.

« Sécurité et performance : solution sans
halogéne, garantissant une meilleure effica-
cité énergétique par rapport aux solutions de
cablage traditionnelles.

+ Une solution dédiée pour les parkings exté-
rieurs : Canalis for EV™ utilise le Canalis KS

jusqu’a 400A offrant d'autres fonctionnalités
comme l'intégration de I'éclairage extérieur
et 'information sur la structure (par exemple
parking visiteur ou réservé Hertz - AVIS)

DES BORNES DE RECHARGES
EVLINKPROACOUDCET

UN SYSTEME DE GESTION EV
CHARGING EXPERT

Schneider Electric propose désormais
2 gammes de chargeurs en courant
alternatif':

« Schneider Charge Pro : le dernier chargeur
pour accélérer le déploiement des infrastruc-
tures de recharge dans les immeubles d’ap-
partements et a domicile, avec une solution
ouverte et abordable qui simplifie la factura-
tion et optimise les charges de véhicules élec-
triques en temps réel sans compromettre le
confort des résidents.

+ EVlink Pro AC permet une charge intelli-
gente, flexible et fiable pour les batiments,
ainsi qu'une optimisation de la consomma-
tion d’énergie et des temps de fonctionne-
ment. Chargement jusqu’a 22 kW, installation
alintérieur et a I'extérieur.

Disponible avec protection différentielle et/
ou MID intégrés.

« Schneider Electric propose également la

gamme de chargeurs rapides EVlink Pro
DC, permettant une recharge intelligente
et efficace pour les batiments et les flottes.
Sa modularité de 60 a 180kW et la possi-
bilité d'un terminal de paiement intégre,
lui permettent de s'adapter a différentes
applications.

Ces gammes ne seraient pas complétes sans
leur compatibilité avec EcoStruxure EV
Charging Expert, permettant une répar-
tition dynamique de la puissance jusqu’a
100 stations de recharge pour vos véhicules
électriques.

UNE APPROCHE GLOBALE POUR
LA RECHARGE DES VE

En combinant une gestion optimisée de
I'énergie depuis 'armoire électrique, en
passant par des canalisations électriques
préfabriquées, un systéme de gestion
dynamique, jusqu’aux bornes de recharge,
Schneider Electric offre une solution
compléte et évolutive pour la recharge des
véhicules électriques. Grace a ces technolo-
gies, il est possible d'assurer une installation
performante, évolutive et respectueuse des
normes électriques et environnementales,
contribuant ainsi a I'accélération de I'électro

mobilité.

Schneider
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FACILITE D'UTILISATION

SECURITE RENFORCEE

Evolutivité, sécurité et rapidité de mise en ceuvre

GREEN'UP
HOME

Une borne de recharge

connectée totalement
adaptable

#LegrandimprovingLives

Internet

Home + Control

L1legrand

LEGRAND

INNOVATION DANS LA RECHARGE A DOMICILE :
BORNES DE RECHARGE GREEN'UP HOME

Legrand faconne I'avenir de la recharge électrique avec ses bornes Green’Up Home. Alliant sécurité, simplicité d’utilisation, connectivité et
respect de 'environnement, ces solutions innovantes sont parfaitement adaptées a un usage domestique.

SOLUTIONS DE RECHARGE
POLYVALENTES

Les bornes de recharge Green'Up Home sont
disponibles en différentes versions, selon

le mode de recharge souhaité (Mode 2 et/ou
Mode 3), le type d'installation (monophasé
ou triphasé) et la puissance disponible. Les
bornes de recharge Mode 3 sont équipées
d’une prise Type 2s et offrent des options
monophasées (7,4 kW) et triphasées (22 kW).
Pour ceux qui recherchent de la flexibilité,
les bornes de recharge Mode 2 + Mode 3
combinent une prise Green'up Access (2P+T)
pour la recharge en Mode 2 et une prise Type
2s pour la recharge en Mode 3.

SECURITE ET FACILITE
D'UTILISATION

Les bornes de recharge Green'Up Home
placent la sécurité au premier plan. Dotées
d'une détection de courant continu de 6 mA
intégrée, elles minimisent les risques de
courant résiduel et respectent les normes
rigoureuses IEC 61851-1, IEC 62191-1 et IEC
62196-2. Leur utilisation est simplifiée grace
a des fonctionnalités pratiques, telles qu'un
bouton de dérogation manuelle, une bande
LED indiquant I'état de la recharge et un
capot de protection pour la prise lorsque la
borne n'est pas en service.

CONNECTIVITE INTELLIGENTE

Grace au wifi intégré ou a la connexion
Ethernet présente, les utilisateurs peuvent
facilement connecter les bornes de recharge
a Internet. Avec l'application Home + Control
de Legrand, les utilisateurs peuvent gérer le
processus de recharge a distance, recevoir
des mises a jour automatiques et intégrer
laborne de recharge dans I'écosysteme

de la maison connectée. La gestion

dynamique de la puissance est possible avec
un compteur d'énergie externe qui mesure
la consommation totale d’électricité de

la maison, permettant ainsi a la borne de
recharge d'ajuster le courant de charge en
fonction de la puissance disponible.

INSTALLATION FACILE ET
CONCEPTION ECOLOGIQUE

Linstallation des bornes de recharge
Green'Up Home est facilitée par des

entrées de cables pré-découpées et un

pied métallique assurant une fixation au

sol stable. La borne peut également étre
directement fixée contre le mur. Congues
dans une démarche écoresponsable, elles
sont livrées dans un emballage en carton 100
% recyclé et ont 'avantage d'étre facilement
démontables et réparables. De plus, elles sont
accompagnées de fiches PEP et de recyclage,
contribuant ainsi a un avenir plus durable.

UTILISATION RECOMMANDEE

Les bornes de recharge Green'Up Home sont
idéales pour les installations domestiques
individuelles et offrent une solution de
recharge stire pour tous les véhicules
électriques et hybrides rechargeables en
Mode 2 ou Mode 3. La puissance peut étre
facilement ajustée, directement sur la borne
de recharge ou via I'application Home +
Control.

CONCLUSION

Avec les bornes de recharge Green'Up
Home, Legrand offre une solution
innovante et durable pour recharger

les véhicules électriques a domicile.
Alliant sécurité, simplicité d'utilisation,
connectivité et respect de I'environnement,
elles représentent un choix idéal pour

les consommateurs modernes et
écoresponsables.

L1legrand
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VAN DER VALK
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SDLAR STSTEMS

ValkAce

La nouvelle gamme pour les toits tuiles
en pente! Disponible des maintenant!

& 50% plus économique que les systéemes
de montage similaires

w 25% d’espace de stockage en moins
par rapport au systeme ValkPitched

“_ 1,5x fois plus rapide a installer y
que le systéme ValkPitched '

QBUS YOUS ACCOMPAGNE A CHAQUE ETAPE DE VOTRE PROJET -

AVANT, PENDANT ET APRES.

Chez Qbus, il ne s’agit pas seulement du développement de produits innovants pour rendre les maisons et les batiments intelligents, mais aussi
d’une collaboration complete qui soulage les installateurs du début ala fin.

Depuis 25 ans, Qbus congoit et développe tous
ses produits et services depuis son siege d'Erpe-
Mere. Notre engagement envers I'innovation va
de pair avec une compatibilité totale : chaque
nouveau module s'integre parfaitement aux
installations existantes, une caractéristique
emblématique de Qbus. Cependant, notre tech-
nologie ne révele tout son potentiel que lors-
qu'elle est correctement dimensionnée, instal-
lée et configurée. C'est la qu'interviennent nos
experts : que votre projet soit résidentiel ou une
installation plus vaste et complexe, Qbus vous
apporte les solutions adaptées et un accompa-
gnement sur mesure a chaque étape.

AVANT LE PROJET : CONSEIL,
EXPERTISE ET FORMATION

Un projet réussi repose sur une planification
minutieuse. Chez Qbus, nous Un projet réussi
repose sur une planification minutieuse. Chez
Qbus, nous veillons a ce que vous disposiez de
toutes les clés pour bien démarrer. Nos ingé-
nieurs commerciaux sont a votre écoute pour
vous conseiller et vous orienter vers les solu-
tions les plus adaptées a vos besoins en instal-
lation..

Dans nos showrooms Qbus, les installateurs,
avec ou sans leur client final, peuvent explorer
les nombreuses possibilités de notre systéme.
En fonction de vos besoins, nous vous inspi-
rons avec des solutions intelligentes qui simpli-
fient le quotidien tout en optimisant les cotits et
la consommation d'énergie. Nous vous offrons
des conseils personnalisés et vous accompa-
gnons dans le choix des produits et systemes
les mieux adaptés a votre projet.

Prenez rendez-vous et venez nous rendre visite
dans I'un de nos showrooms Qbus a Erpe-Mere,
Bruges, Gand, Anvers ou - des I'été 2025 - a
Zaventem.

Vous débutez avec les modules Qbus en tant
qu'installateur ?

Une formation avec 'un de nos experts
produits est essentielle pour garantir une
installation fluide. Chaque année, nous orga-
nisons plus de 100 sessions couvrant tous les
niveaux, de l'initiation aux fonctionnalités
avancées : gestion de I'éclairage, CVC, énergie,
IP, et bien plus encore. Les formations de base

sont accessibles dans les centres Qbus ou chez
nos distributeurs partenaires. Inscrivez-vous
facilement via notre site web !

LORS DE LINSTALLATION :
CONFIGURATION SIMPLE ET
ASSISTANTS INTUITIFS

Qbus connait les défis auxquels les installateurs
font face, en particulier lors d'installations
complexes. C'est pourquoi nous offrons bien
plus que des produits : un accompagnement
complet pour vous aider a réaliser votre travail
de maniére efficace et sereine.

Nos assistants et notre logiciel de program-
mation System Manager III vous accom-
pagnent dans I'installation de nos produits.
Avec 'aide de nos fiches techniques détaillées,
vous configurez les modules rapidement et en
toute simplicité, garantissant une installation
fluide. De plus, notre site web propose une FAQ
compleéte ainsi que des vidéos pratiques pour
vous guider a chaque étape : installation, confi-
guration et utilisation.

Sivous rencontrez un probléme ou avez une
question spécifique, nos ingénieurs de service
sont a votre disposition pour vous apporter des
réponses claires par téléphone ou par e-mail.

Et pour toute urgence en dehors des heures de
bureau, le support Qbus reste accessible 24/7.
Grace aux outils et formations que nous propo-
sons, vous étes en mesure de configurer entiére-
ment une installation Qbus en tant qu'installa-
teur. Pour les projets plus complexes nécessitant
des configurations avancées ou des intégra-
tions spécifiques, notre équipe Qbus Integrated
Solutions est a votre disposition : des intégra-
teurs expérimentés préts a relever tous les défis.

APRES LINSTALLATION : SUIVI ET
SOUTIEN PAR NOTRE SERVICE
D’ASSISTANCE

Que ce soit pour des conseils, une assistance
al'installation ou une astuce pour optimiser
votre travail, nos ingénieurs de service sont la
pour accompagner chaque installateur.

Nous avons récemment mis en place un
nouveau systéme visant a accélérer et optimi-
ser le processus de retour et de service. Grace

a ce systeme, I'enregistrement et le traitement
des produits défectueux ou endommagés sont
plus rapides, vous permettant, en tant qu'ins-
tallateur, de minimiser les pertes de temps.
Avec son interface intuitive, nos clients et notre
équipe de service peuvent suivre facilement
chaque étape du processus. Qu'il s'agisse d'un
remplacement ou d'une réparation, ce nouveau
une utilisation optimale de leur systeme
Qbus.systeme assure une prise en charge
rapide, rmettant a vos clients de retrouver
sans attendre une utilisation optimale de leur
systeme Qbus.

QBUS EN TANT QUE PARTENAIRE
FIABLE

En vous accompagnant a chaque étape devotre
projet, nous vous aidons a travailler en toute
sérénité. Nos experts sont a vos cotés, du
premier contact jusqu’au suivi apres I'instal-
lation, pour vous conseiller et vous soutenir
efficacement.

Vous souhaitez savoir comment nous pouvons
vous accompagner dans votre prochain projet

? Visitez notre site web ou prenez rendez-vous
dans I'un de nos showrooms pour découvrir
'ensemble de nos produits et services. Chez
Qbus, nous sommes a vos c6tés a chaque étape —
avant, pendant et apres votre projet.

Qbus

Building
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Déverrouillez I’'avenir. S "
Passe a un équipement intelligent et a une domotique e
sUre, connéctée et durable. : b
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ﬂ#:{lil Découvrez ABB-free@home® et simplifiez-vous la vie. il L

Tout un potentiel a exploiter pour I'éclairage,
le chauffage et la sécurité de votre maison.
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TUBES ANNELES PREFILES
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: : . . Completely black, drawing you in
Vitesse d’installation: rouleau d large g ] 2. i
ouverture pour un déroulement facile 5 CATEGORIES DE COULEURS to discover the light within.

@ 1.5 mm HO7V-U / HO7Z1-U
The latest edition of our full product catalogue has arrived,

. 2,5 mm HO7V-U / HO7Z1-U featuring our complete range of lighting solutions,

(A) DATA - COAX - CABLE MULTIVEDIA including finishes and new additions.

Tube solide () CABLE SIGNAL & ALARME

de haute qualité ———

Download your bible now on

Spécifications T deltalight.com
contenu flex

' a
Spécifications tube

@

Code article

DELTALIGHT

2, Section, nombre et couleurs des fils ..ﬂJ-EJ{EI ns
61yw wires inside




LAPPLICATION
CEBEO ? VOILA
UN BON OUTIL!

COMMANDEZ OU VOUS VOULEZ,
QUAND VOUS VOULEZ.

PLAN DES FILIALES
AVEC INFORMATIONS
SUR LES STOCKS
ENTEMPS REEL

X

TRACK & TRACE AVEC
NOTIFICATIONS
PUSH SUR VOTRE
COMMANDE

X

UTILISEZ LAPPLICATION
COMME SELF-SCANNER
DANS LES FILIALES

K

CONSULTEZ ET
GEREZ LES OFFRES

K

(=] @ TELECHARGEZ
t-% LAPPLICATION

Lz
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