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LEZER

Kabels zijn dan misschien
onzichtbaar in een afgewerkt project,
maar ze zijn absoluut onmisbaar.

Je ziet ze nauwelijks, maar neem

ze weg en alles draait in de soep,
zelfs in een ‘draadloze’ wereld. Het
hoeft dus niet te verbazen dat kabels
en kabeldiensten een belangrijk
deel zijn van Cebeo. Dat is mede te
danken aan de forse investeringen
die we ook voor dit specifieke
productassortiment blijven doen.

Zo vormt onze Cable Paradise

het kloppend hart van het Cebeo
Distribution Center in Blandain. Dat
volautomatisch magazijn bevat 3000
kabelreferenties en laat ons toe om
elke dag tot zo'n 1000 kabels met
grote precisie te selecteren, op maat
te knippen en volgens jouw wensen
te leveren. Dankzij een uitgekiende
planning van ons gespecialiseerde
team bieden we een bijzonder brede
service, van voorraadbeheer tot just-
in-time-leveringen op uitdagende
locaties waar geen opslagruimte
beschikbaar is, zoals in hartje
Brussel.

Via de nauwe samenwerking tussen
de medewerkers in het CDC, onze
kabelspecialisten, accountmanagers,
aankoop- en logistieke diensten
stellen we alles in het werk om
iedereen zo goed mogelijk te
bedienen. Dat doen we bijvoorbeeld
met innovatieve producten zoals
het vernieuwde Ultimo-gamma van
Nexans en het Preflex-assortiment
van Pipelife. Onze producten
vinden vlot hun weg naar tot de
verbeelding sprekende projecten
tot de verbeelding sprekende
projecten zoals het gloednieuwe
distributiecentrum van TVH in
Waregem, of het vernieuwde
VRT-gebouw en Hotel Metropole in
Brussel.

Hoewel kabels een vrij stabiele
markt vormen, blijven we alert voor
vernieuwing. Zodra we innovaties
ontdekken, brengen we die zo snel
mogelijk naar onze interne teams en
naar jou, onze klant. Kabels mogen
misschien op het eerste gezicht niet
het meest spannende product zijn, ze
blijven onmisbaar voor installateurs
in de residentiéle, industriéle en

tertiaire markt.

Veel leesplezier!

Summer Vanhaverbeke

Communications Coordinator

CEBEO HOME & BUILDING



Betrouwbare
kabels, sterke
verbindingen

JEAN STEVENS

Cebeo

“Onze nieuwe aanpak garandeert
een ongeschonden en gecontroleerde
verwerking van elke kabelbobijn.”

FIEN VANHOOREN

Van Vooren

“Doorheen het distributiecentrum
van TVH zal zo'n 150 kilometer kabel
verwerkt zijn”

30

THIERRY VERSCHUEREN

Cebeo

“Voor het VRT-project hebben we één
specifieke chauffeur aangesteld en hem
grondig opgeleid in het transport en de
retour van bobijnen.”

MATHIAS BRUGGEMAN

EEG

“De goede communicatie maakt dat we
ondanks de beperkte ruimte op de werf

DOSSIER:
SLIMME KABELS, STERKE
VERBINDINGEN

6 Innovatie, ergonomie en precisie in het Cable

Paradise van Cebeo

12 Kabelspecialisten van Cebeo bieden kennis
en service op maat

18 Nexans zet in op duurzaamheid
en installatiecomfort met nieuwe
kabeloplossingen

24 Veilig, snel en correct voorbedrade
buis installeren met Preflex

Cebeo

bieden.”

Cebeo

kabels.”

toch vlot en professioneel werken.”

KEVIN MENTEN

“Dankzij onze expertise kunnen we op
99% van de vragen een gericht antwoord

AUREL ALLAMANI

“Ongeveer de helft van de opgenomen
referenties in onze catalogus zijn speciale

PROJECTEN

30 Samenwerking tussen EEG en Cebeo
garandeert betrouwbare kabels voor nieuw
VRT-gebouw

36 Cebeo ondersteunt Jansen Energy Solutions
bij de totaalrenovatie van Hotel Métropole

42 Meer dan 150 kilometer kabel voor
bouw van nieuw distributiecentrum TVH

PRODUCTNIEUWS

49 Niko
51 Vanderelst
53 Schneider Electric

JEROME LEROY

Nexans

“De Ultimo-reeks biedt een 80%
vlottere stripbaarheid en een verbeterde
leesbaarheid van de markeringen.”

AN VAN MELKEBEKE,
Preflex

“Met de kleuren van Preflex vindt de
installateur meteen de juiste kabel.”

CEBEO HOME & BUILDING



CEBEO
CABLE PARADISE
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NNOVATIE

Begin 2025 zette Cebeo een belangrijke
stap in de verdere professionalisering
van zijn kabelactiviteiten. Met de
ingebruikname van Cable Paradise

in Blandain beschikt het bedrijf
voortaan over een volautomatisch

distributiecentrum dat de verwerking,

T N E . B

opslag en versnijding van kabels naar
een hoger niveau tilt. Cable Manager
Jean Stevens en zijn team zorgen

er dagelijks voor dat zo'n duizend
kabelcoupes, op de juiste maat gesneden,

het magazijn verlaten.

“PRODUCTIVITEIT
IS BELANGRIJK,

MAAR
VEILIGHEID
BLIJFT HEILIG”

CEBEO HOME & BUILDING DOSSIER
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Het volautomatische kabelmaga-
zijn Cable Paradise in Blandain, bij
Doornik, is sinds januari 2025 volle-
dig operationeel. Hier bevinden zich
alle bobijnen, rollen en snijfacili-
teiten voor het uitgebreide kabelas-
sortiment. Het magazijn vormt het
kloppend hart van een indrukwek-
kende voorraad die toelaat om elke
dag een groot aantal kabelbestellin-
gen te verwerken. “Gemiddeld reali-
seren we zo'n duizend kabelcoupes
per dag”, vertelt Jean Stevens, Cable
Manager in het Cebeo Distribution
Center. “De ambitie is om dat aantal
de komende jaren nog verder op te

drijven.

VOLAUTOMATISCHE
PRECISIE

Cable Paradise telt vandaag maar
liefst 10.000 ingevulde magazijn-
locaties voor kabelreferenties, met
bobijnen tot 1,6 meter hoog en 2
ton zwaar. “Maandelijks verwer-
ken we ongeveer 10.000 kilometer
kabel, er is voortdurend 20 miljoen
meter op voorraad. Gesneden kabel
die voor 17 uur wordt besteld (op
vrijdag voor 16 uur), leveren we de
volgende werkdag. Het grote voor-
deel van dit nieuwe kabelmagazijn
is dat er minder handling is, waar-
door we beter in staat zijn om elke
verwerking zo accuraat mogelijk te

verzorgen.’

“Het blijft een uitdaging om de
enorme variéteit aan kabeltypes
op de juiste manier te versnijden,
maar gelukkig hebben wij de juiste
oplossingen”, gaat Jean verder. “We
gebruiken namelijk aangepaste
machines: 1 klassieke machine (voor

bobijnen tot 8 ton), 2 semi-geau-

tomatiseerde (tussen 2 en 4 ton), 5

geautomatiseerde snijmachines (tot
2 ton) en nog 2 manuele snijma-
chines. Alleen de versnijding zelf
gebeurt nog manueel. Zodra een
vrachtwagen wordt gelost, belan-
den de bobijnen automatisch op een
transportband die instaat voor alle
verdere bewegingen tot aan de snij-
machines. Vroeger gebeurde dat
transport met vorkheftrucks, waar-
door de kans op beschadiging groter
was. De nieuwe aanpak garandeert
een ongeschonden en gecontroleerde
verwerking van elke bobijn, iets wat
we in het transport van de bestellin-
gen naar onze klanten uiteraard ook

betrachten.”

De afrolsnelheid van de kabelhaspels
past zich automatisch aan de snel-
heid van de verwerkingsmachine

aan. “Een gemonteerd kabelreservoir

transporteert elke kabel voorzichtig
en onder constante spanning, zodat

er geen lengteafwijkingen ontstaan

“WE ZIJ

-~ GEM
& K ABEL

stabiel, precies en veilig, van lossing {..

door ongecontroleerde rekking.

Extra lussen in het reservoir maken

het bovendien mogelijk om kleine en

flexibele kabels met hoge snelheid te

OUPES PER!/
AAR RUIM 1000

verwerken. Zo blijft het hele proces

tot versnijding. Bovendien zorgt
dit systeem voor een meer ergono-

mische werkomgeving voor de 50

Jean Stever;h ?ble Manager CDC
|

medewerkers van het kabelmagazijn,

die hier in drie shifts werken.”

Vervolg op pagina 10
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CONTINUE DRANG
NAAR VERBETERING

Vanuit Blandain levert Cebeo dezelf-
de kabelservices als vanuit het vorige
distributiecentrum in Moeskroen,
maar hier lukt het nog beter om de
strikte kwaliteits- en stiptheidsnor-
men te respecteren.

“De grootste meerwaarde is dat we
zijn gegroeid van gemiddeld 700 a
800 kabelcoupes per dag naar ruim
1000. Dagen waarop we 1200 coupes
realiseren, zijn heus geen uitzonde-
ring. De juistheid van onze aanpak
is bovendien sterk verbeterd, waar-
door de kans op een vlekkeloze en
correcte levering nog verder is geste-
gen. Een geplaatst order gaat recht-
streeks naar de machine: daar komt
geen menselijke interventie meer
aan te pas, waardoor fouten uitgeslo-

ten zijn.”

“2025 was het eerste volledige jaar
waarin Cable Paradise op volle
toeren draaide”, klinkt het verder.

“We merken dat onze productie
steeds stabieler wordt, waardoor we
het systeem almaar beter beheer-
sen. Dat laat ons toe om de lat qua
volume en kwaliteit nog hoger te
leggen. Die continue verbeterings-

drang is cruciaal voor Cebeo.”

EEN BLIK
ACHTER DE
SCHERMEN?

Scan de QR-code en
bekijk onze kabelvideo!

“ONZE NIEUWE AANPAK

GARANDEERT EEN ONGESCHONDEN
EN GECONTROLEERDE VERWERKING

BEELD EN BELEVING

Cable Paradise is intussen een
attractie op zich.

“Elke donderdag ontvangen we
installateurs voor een rondleiding en
de inschrijvingen zitten telkens vol.
Dat bewijst dat dit magazijn tot de
verbeelding spreekt, wat helemaal

terecht is.

GEBEG)

CABLE PARADISE

IN CUFERS

10 snijmachines

20 miljoen meter op voorraad

50 operatoren in 3 shifts

1000 kabelcoupes gemiddeld per dag
10.000 ingevulde magazijnlocaties
10.000 km kabel verwerkt per maand

VAN ELKE BOBIJN.”

Jean Stevens, Cable Manager CDC

Het hoogbouwmagazijn Cable “Misschien zouden we onze produc-
Paradise is een unieke realisatie, ook tiviteit nog verder kunnen opdrij-
omdat het verschillende hard- en ven dan wat we ambiéren, maar
softwaresystemen van uiteenlopen- belangrijker is dat we altijd het even-
de fabrikanten samenbrengt en effi- wicht bewaren tussen productivi-
ciént laat draaien. Uiteraard waren teit, veiligheid en welzijn. Zo kunnen
er in het begin wat kinderziektes, onze kabelprofessionals hun stiel
maar intussen hebben we daar de op een veilige en duurzame manier
juiste remedies voor gevonden.” uitoefenen.”

CEBEO HOME & BUILDING DOSSIER
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Ken je The Cable Guy nog, de filmklassieker uit 1996 met Jim
Carrey als excentrieke kabelinstallateur? Mocht hij vandaag in
Belgié actief zijn, dan zou hij voor ondersteuning ongetwijfeld
aankloppen bij Cebeo. Dankzij de nauwe samenwerking tussen
specialisten, accountmanagers en aankoopdienst biedt Cebeo

een compleet pakket: expertise, kennisdeling en regelmatige

updates over het brede kabelaanbod. Aurel Allamani (Product
Manager Special Cable) en Kevin Menten (Indoor Cable Advisor)

vertellen er ons alles over.

DOSSIER
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“VOOR GROTE PROJECTEN

GAAN WE HEEL VER IN SERVICE EN
LOGISTIEKE PRECISIE.”

Aurel Allamani, Product Manager Special Cable

Vervolg van pagina 13

Cebeo beschikt sinds jaar en dag
over een schat aan kennis en erva-
ring rond kabels, zowel voor de
residentiéle als voor de tertiaire

en industriéle markt. Zes interne
kabelspecialisten bieden dagelijks
gerichte ondersteuning aan instal-
lateurs, telefonisch of via mail. Ze
staan bovendien in nauw contact
met de eigen accountmanagers en
het aankoopteam. Soms vergezel-
len ze zelfs een accountmanager op
het terrein om samen met de instal-
lateur naar de beste oplossing te

zoeken.

“De vragen die wij krijgen over kabels
zijn heel uiteenlopend”, getuigt
Kevin Menten. “De residentié-
le markt levert doorgaans weinig
bijzondere uitdagingen op, maar in
tertiaire toepassingen zie je al meer
variatie. In de industrie is die diver-
siteit nog groter, zeker wat speciale
kabels betreft. Dankzij onze experti-
se kunnen we op 99% van de vragen
een gericht antwoord bieden. We
zoeken altijd mee naar een oplossing

waar de installateur verder mee kan.”

CATALOGUS

Door de nauwe samenwerking
tussen kabelspecialisten, account-
managers en aankoopteam houdt
Cebeo voortdurend de vinger aan de
pols van de kabelmarkt. “We mogen
gerust stellen dat we een domi-
nante positie innemen”, gaat Aurel
Allamani verder. “We onderhouden
sterke contacten met verschillende
leveranciers en fabrikanten om te
bekijken waar we ons assortiment
kunnen versterken. We kopen onze
kabels overigens uitsluitend van
leveranciers binnen de Europese

Unie.

Deze keuze is strategisch belang-
rijk: als er zich een probleem voor-
doet, is dat veel sneller opgelost met
iemand van binnen de EU dan met
een Aziatische partner, bijvoorbeeld.
Door de grote volumes die wij verzet-
ten, kunnen we zo de kwaliteit veel

beter garanderen.”

Cebeo publiceert al jarenlang

een eigen catalogus met zowel

de meest courante producten als
een ruime selectie van speciale
kabels. “Ongeveer de helft van de
opgenomen referenties zijn speci-
ale kabels. Nieuwe uitbreidingen
communiceren we ook online. Daar
kunnen installateurs hun specifie-
ke kabels configureren via tools die
we van onze leveranciers integre-
ren. Vermoedelijk zal de catalogus
steeds meer digitaal evolueren, zodat
we op elk moment een volledig en
up-to-date overzicht van ons assor-

timent kunnen aanbieden.”

STABIELE MARKT

De kabelmarkt is een vrij mature
markt, waar geen dagelijkse
verschuivingen plaatsvinden. “Af
en toe zijn er wel veranderingen op
regelgevend vlak”, aldus Kevin. “In
oktober 2013 werd het gebruik van
halogeenvrije kabels verplicht in
ruimtes waarvan de ontruimings-
mogelijkheden na een risicoanalyse
als beperkt werden ingeschat. Het
herziene AREI van I juni 2020 breid-
de die verplichting verder uit naar
toepassingen voor evacuatie, bouw-
werken die publiek toegankelijk zijn
en tunnels. Sinds I juli 2017 mogen
kabelfabrikanten bovendien enkel
nog kabels produceren volgens de
‘Construction Products Regulation’
(CPR) en de norm EN 50575.”

Over zulke evoluties informeert
Cebeo zijn installateurs via oplei-
dingen in de filialen. “Dergelijke
mijlpalen gebruiken we ook om
onze marketinginspanningen voor
kabels aan te scherpen”, vervolgt
Aurel. “Kabels mogen dan geen sexy
product lijken, ze zijn wél essentieel:
ze vertegenwoordigen ongeveer één
derde van onze omzet en blijven dus

onmisbaar voor elke installateur.”

Aurel Allamani, Product Manager Special Cable

PROJECTWERKING

Steeds vaker kloppen installateurs
met grootschalige projecten aan bij
Cebeo voor gerichte leveringen van
grote kabelvolumes. “Voor zulke
cases steken we graag een tandje bij”,
verklaart Aurel. “We onderhandelen
dan rechtstreeks met leveranciers
of fabrikanten om bijzondere voor-
waarden te bekomen. Zo konden we
onder meer de kabels leveren voor
de nieuwe hangars waarin de F-35-
gevechtsvliegtuigen opgesteld staan.
Ook de kabels voor laadstations van
de elektrische bussen van De Lijn

komen van bij ons.”

Vervolg op pagina 16
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“DANKZI] ONZE EXPERTISE KUNNEN
WE OP 99% VAN DE VRAGEN EEN
GERICHT ANTWOORD BIEDEN.”

Kevin Menten,
Indoor Cable Advisor

Vervolg van pagina 15

Voor dit soort projecten gaat

Cebeo heel ver in service en logis-
tieke precisie. “We werken met
just-in-time-leveringen en volgen
alles nauwgezet op, zodat onze
klanten op elk moment vlot kunnen
doorwerken. Het meest dynamische
aspect aan de kabelmarkt zijn de
dagelijks schommelende prijzen, die
de koperkoers volgen. Ook dat moni-
toren we continu, zodat installateurs
altijd kunnen rekenen op actuele

offertes.”

KENNIS DELEN

Op korte termijn organiseert Cebeo
nieuwe opleidingen voor zijn eigen
accountmanagers, zodat zij klanten
nog beter kunnen informeren over
de uiteenlopende kabelproducten.
Ook de medewerkers aan de toon-
bank krijgen regelmatig gerichte
updates en praktische informa-

tie, zodat ze installateurs optimaal
kunnen ondersteunen bij hun dage-

lijkse vragen.
Eris, met andere woorden, geen

enkele reden om niet op de kabelspe-

cialisten van Cebeo te vertrouwen.

CEBEO HOME & BUILDING DOSSIER
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NEXANS “ULTIMO MAAKT

Met de nieuwe Ultimo-kabel versterkt Nexans zijn voortrekkersrol op O P E L I< E W E R F ”
het vlak van installatiecomfort, veiligheid en duurzaamheid. De kabel b ] 1".

ontstond uit rechtstreeks overleg met installateurs en combineert een snelle !

verwerking, betere leesbaarheid en lokale productie. “Ultimo toont hoe
innovatie in elk detail kan schuilen en hoe slimme oplossingen het werk van
de elektricien echt vergemakkelijken”, zegt Jérome Leroy, CEO van Nexans
Benelux.

INST
NIEU

Vervolg op pagina 20
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Nexans is sinds 1879 een wereldre-
ferentie in kabels en energieoplos-
singen. “Ook in Belgié zijn we al vele
jaren actief”, vertelt Jér6me Leroy.
“We hebben hier vier productieves-
tigingen die samen ons volledige
gamma dekken. Onze roots liggen in
Charleroi, waar we zijn gestart met
hoogspanningskabels. Later open-
den we fabrieken in Elouges - voor
elektriciteitsnetten, onder meer die
van Fluvius - en in Buizingen, waar
we kabels voor gebouwen produ-
ceren. Met Euromold vervaardi-
gen we bovendien verbindings- en

eindaccessoires.”

DRIEES

“Onze leidende positie op de
Belgische markt danken we aan onze
voortdurende drang om te innove-
ren”, vervolgt Jérome. “We willen ons
onderscheiden van andere kabelpro-
ducenten door echte meerwaarde te
bieden aan de elektricien. Alles wat
we doen, moet zijn werk eenvoudiger
en efficiénter maken. Dat we daarin
slagen, blijkt uit een recente Ipsos-
enquéte uit 2024, waarin we een
merkbekendheid van 86% haalden.

Dat cijfer spreekt voor zich.”

Bij Nexans staan drie E’s centraal:
Engagement, Environment en
Economics. “We willen dicht bij onze
installateurs blijven, zowel geogra-
fisch als cultureel. Die nabijheid

is cruciaal om de markt te begrij-
pen. Daarom organiseren we focus-
groepen met installateurs, R&D en
marketing, waarin we hun aankoop-
gedrag, de rol van kabels in hun werk
en onze ondersteuning analyseren.

Ons doel is letterlijk aan hun zijde te

staan op het terrein.”

“Op het vlak van milieu hebben we de
CO,-voetafdruk van onze Belgische
fabrieken de voorbije 6 jaar met
60% verminderd. Dat milieubewust
engagement gaat hand in hand met

uitstekende economische prestaties.”

MINDER STRIPINSPAN-
NING

De innovatieve geest van Nexans
krijgt vandaag vorm in een ware
revolutie op kabelvlak: de lancering
van Ultimo. “We willen installateurs
helpen om sneller en efficiénter te
werken op de werf”, zegt Jérome.
“Dat heeft geleid tot een product dat
sinds 9 september 2025 op de markt
is. De Ultimo-reeks biedt een 80%
vlottere stripbaarheid en een duide-
lijk verbeterde leesbaarheid van de

markeringen.”

“DE ULTIMO-REEKS

BIEDT EEN 80 % VLOTTERE
STRIPBAARHEID EN EEN
DUIDELIJK VERBETERDE
LEESBAARHEID VAN DE
MARKERINGEN.”

Jéréme Leroy, CEO van Nexans Benelux

Die twee grote troeven vloeien
rechtstreeks voort uit de feedback
van installateurs in onze focusgroe-
pen. “Bij elke aansluiting moet een
installateur de mantel snijden en
lostrekken. Dat vergt fysieke kracht.
We hebben drie jaar gewerkt aan
een product dat die trekkracht met
60 % vermindert. Omdat die bewe-
ging tientallen keren per dag terug-
komt, maakt Ultimo het werk van de

installateur aanzienlijk lichter.”

Nog een belangrijk voordeel: de
leesbaarheid van de informatie

op de kabel is dubbel zo goed. “We
hebben nauw samengewerkt met
onze printerleverancier”, legt
Jérdme uit. “Na meer dan een jaar
ontwikkeling ontwierp hij een
machine die de merknaam, het
kabeltype, het aantal geleiders en de
doorsnede in grotere en contrast-
rijkere letters aanbrengt. Zo herkent
de installateur sneller de juiste
kabel, zelfs op werven waar nog
geen verlichting is. Die leesbaarheid
is essentieel. Bovendien hebben we
voor de komende jaren de exclu-
sieve rechten op het gebruik van
deze markeermachine, wat ons

een duidelijk concurrentievoordeel

oplevert.”

Ultimo is ook uv-bestendig, waar-
door hij ideaal is voor gedeeltelijk
buitengebruik zonder dat een ander

kabeltype nodig is.

SLIMME VERPAKKINGEN

Ultimo is al beschikbaar voor de
belangrijkste Nexans-referenties,
goed voor ongeveer 60% van het
totale assortiment. “Momenteel
bieden we Ultimo aan voor alle
secties van 1,5 en 2,5 mm? De
uitbreiding naar andere secties volgt
binnenkort, zowel in PVC-versie
(XVB-type) als in halogeenvrije
versie (XGB-type), bijvoorbeeld 4

mm? en andere”, duidt Jérome.

Vervolg op pagina 22
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“WE HEBBEN DE EXCLUSIEVE
RECHTEN OP HET GEBRUIK VAN
DE MARKEERMACHINE VOOR
DE KOMENDE JAREN.”

Vervolg van pagina 21

“Nexans produceert de kabel lokaal in
Belgié, wat zorgt voor een lage ecolo-
gische voetafdruk en een uitstekende
beschikbaarheid. Daarnaast is er een
Environmental Product Declaration
(EPD) die ons engagement beves-
tigt. We gebruiken bovendien
onze gekende slimme verpakkin-
gen: de Nbox (een waterafstotende
kartonnen doos met geintegreerd
afrolsysteem) en het MobiWay™
MOB-systeem (een spoelsysteem
met afneembare flenzen dat trans-
port en afrollen op de werf aanzien-

lijk vergemakkelijkt).”

f\fexans

ELECTRIFY THE FUTURE

Jéréme Leroy, CEO van Nexans Benelux

Ultimo is sinds begin september

op de markt en ook verkrijgbaar in
de Cebeo-filialen. Alle informatie
over het gamma staat op cebeo.be
en werd al uitgebreid voorgesteld
aan installateurs. “Tijdens tests met
monsters konden ze zelf vaststel-
len dat de verbeterde stripbaarheid
en leesbaarheid geen loze beloftes
waren. De innovatie werd bijzon-
der positief onthaald. Dat motiveert
ons des te meer om ons innovatie-
pad onvermoeibaar voort te zetten’,

besluit Jérome Leroy.

—

For an electrifie
future.
Together.

CEBEO HOME & BUILDING DOSSIER
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“KLEUR EN KWALITEIT
GARANDEREN OPTIMAAL
RESULTAAT”

Preflex, het kwaliteitsmerk van Pipelife Group, staat synoniem voor

betrouwbaarheid. De buizen behouden perfect hun vorm. Bij het afrollen blijven ze
strak in een rechte lijn op de vloer liggen. Afsnijden gaat makkelijk en je verwerkt ze
dankzij hun gladde wand moeiteloos in holle wanden. An Van Melkebeke, Product

Market Manager bij Pipelife, overloopt de belangrijkste troeven.

Preflex-buis heeft sinds 2 jaar per type

kabel een eigen kleur. “Zo vindt de instal-

1...h|ii$1ir:'::.

lateur in het magazijn of de bestelwagen

8w b a e

meteen de juiste rol en ziet hij op de werf
in één oogopslag welke waar ligt. Ook bij
de aansluiting in de zekeringkast laat alles

zich sneller ordenen. Met de verschillen-

de buiskleuren onderscheiden we ons van

N T il IEEEEE

andere aanbieders van voorbedrade buizen.
We hebben aparte kleuren voor verlich-
ting, stopcontacten, data, multimedia, KNX,

alarm en signaal.”

“Deze buizen zijn halogeenvrij en alle

draden en kabels voldoen aan CPR-klasse

F O o

Cca s1dr1 al. Brandveilig installeren doe je

Rtes i o Y

dus met Preflex Safe. In publieke ruimtes
is Preflex Safe verplicht voor maximale
brandveiligheid. Bij verzonken installa-
ties mag je Preflex The Original gebruiken,
maar in holle wanden kies je best voor de

groene Preflex Safe.”

1 !|-'."- -
1 ii*i_
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“WE HEBBEN APARTE
KLEUREN VOOR
VERLICHTING,
STOPCONTACTEN, DATA,
MULTIMEDIA, KNX,
ALARM EN SIGNAAL.

Grijs: Preflex Original
Groen: Preflex Safe
Zwart: Preflex Solar

An Van Melkebeke, Product Market Manager bij Pipelife

Vervolg van pagina 25

PREFLEX MET
GLASVEZELKABEL

“Deze buizen bieden combinaties

PREFLEXSOLAR

“Onze zwarte UV-bestendige Preflex

met solarkabel maakt het werk van met glasvezelkabels voor Proximus-

de PV-installateur een stuk eenvou- of Telenet-aansluitingen. Ze zijn

diger, zowel binnen als buiten. Je apart verkrijgbaar of gecombineerd

gebruikt ze vanaf de zonnepane- in één buis, eventueel samen met

len tot aan de omvormer en verder coax of UTP. Zo is elke installatie

tot in de meterkast. Preflex Solar is perfect voorbereid op toekomstige

beschikbaar in een breed gamma aansluitingen. Preflex glasvezel is

kabel- en buiscombinaties, met rode volledig gebruiksklaar, met dezelfde

of zwarte solarkabels in 6 mm? of 4 kwaliteit als de rest van het Preflex

mm?, geleverd op rol of op haspel Safe-gamma’
tot 500 meter. Het product biedt alle

voordelen van Preflex The Original,

is halogeenvrij, en biedt ook nog

eens een UV-stabiele bescherming.”

27

STUUVE BUIS

“Voor opbouwinstallaties hebben we

LOW FRICTION

“Onze lege buizen hebben een Low

vier types stijve buizen. Polivolt is de
standaardversie in PVC, met Polivolt

Friction-binnenlaag, waardoor kabels high impact als versterkte versie.

zich vlotter en onbeschadigd laten Polvalit is de eveneens versterkte,

intrekken. Ze bestaan in drie varian- maar ook UV-bestendige zwarte vari-

ten: de grijze Preflex voor standaard- ant voor buitengebruik. Halovolt is de

bekabeling, de groene Preflex Safe halogeenvrije versie, die in vergelij-
king met de meeste andere merken bijj
brand druppelvrij blijft. Elk type heeft

ook een Low Friction-binnenlaag:

voor halogeenvrije bekabeling en
Preflex anti-UV voor installaties waar-

bij bescherming tegen invloed van de

s bij Polivolt en Polvalit is die rood, bij
zon nodig is.

Halovolt groen.”

Preflex anti-UV voor
installaties waarbij

bescherming tegen invioed
van de zon nodig is

CEBEO HOME & BUILDING DOSSIER



CLICK & COLLECT

BESTEL ONLINE, HAAL OP IN
EEN FILIAAL OF PICK-UP POINT!

\"/I_] PRODUCT OP VOORRAAD?
Haal het al een uur later af.

/1 NIETOPSTOCK? . . e RCD Type A RCD Type B
V] De volgende dag ligt het voor jou klaar. Differentieel beveiliging voor Laadpalen s
L L T T LLITT T

Aardfout detectie + aanpasbare TRIP en Alarm drempels.
TRMS Stroommeting , AC, en DC componenten.
Multifunctioneel LCD display met status kleurverandering.

Alarm indicatie via LEDs en contactmelding. Monitoring van
piek stromen en harmonischen. RS485 (Modbus-RTU)

communication (in optie) LT T ——.
RESYS N40 UL RESYS B40
Residual Current Monitoring Residual Current Monitoring
COUNTIS P -> Nieuwe KWH - teller
‘ ' AC en DC Energiemeter
|F jﬁ i - ’ Alle Countis P Meters zijn MID gekeurd

CHECKHIER OF EEN CEBEO- )l -

FILIAAL IN DE BUURT JOUW - - Bijzondere Eigenschappen : Meting van DC stroom tot 4000
PRODUCTEN OP VOORRAAD HEEFT - B _ Amp. via Shunt.

OF SURF NAAR 4 driefasige of 12 Monofasige AC belastingen aan te sluiten
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PROJECT

UITDAGENDE
LOGISTIEKE
PUZZEL KLIKT
WONDERWEL IN
ELKAAR

De bouw van het nieuwe VRT-huis

in Brussel vraagt om doordachte
keuzes en een vlekkeloze uitvoering.
EEG rekent daarvoor op de expertise
en logistieke slagkracht van Cebeo.
Hun samenwerking garandeert

dat het juiste kabelmateriaal en de
noodverlichting op het juiste moment
beschikbaar zijn. Mathias Bruggeman
(projectmanager bij EEG) en Thierry
Verschueren (accountmanager bij
Cebeo) vatten het goed samen: “Door
onze krachten te bundelen maken we

samen het verschil.”

Vervolg op pagina 32
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De bouw van het nieuwe VRT-huis

is volop bezig. De opdracht ging via
een ‘design & build’-formule naar
een bouwteam met sterke namen:
OFFICE Kersten Geers David Van
Severen, Jaspers-Eyers Architects,
Bureau Bas Smets, Tractebel, CES,
Ideal Acoustics, Willemen Bouw, Jan
De Nul Group en EEG. Het compacte,
toegankelijke gebouw telt twee volu-
mes: een gelijkvloers met mezzanine
en daarboven drie verdiepingen van
87 bij 87 meter. Het nieuwe VRT-huis
krijgt een plek in een groene

omgeving.

Dit project is een nieuwe mooie
referentie voor EEG, dat vanuit de
hoofdzetel in Gullegem en diver-

se andere hubs in Belgié, nationaal
sterk aanwezig is. Het bedrijf speci-
aliseert zich in de uitvoering van
elektrische installaties en midden-
spanningsystemen. Projectmanager
Mathias Bruggeman licht toe: “Als
multitechniekenbedrijf verzorgen wij
onder meer verwarming, installa-
tie van zonnepanelen, koeling, sani-
tair, elektriciteitssystemen, ventila-
tie, gebouwbeheer, middenspanning,
medische apparatuur en medische
gassen (die laatste vooral voor de

zorgsector).”

VERANTWOORDELUK-
HEDEN

Het familiaal installatiebedrijf neemt
in het VRT-project de verantwoor-
delijkheid voor elektriciteit, HVAC,
sanitair, de sprinklerinstallatie en
het gebouwbeheersysteem. “Het
stond voor ons als een paal boven
water om hiervoor ook op de dien-
sten van Cebeo te rekenen”, zegt
Mathias. “Zo hebben we voor dit
project onder meer voedingskabels
en noodverlichting nodig, net als
kleinere kabeltypes. Bij de keuze
lieten we ons deels inspireren door
een infomoment dat Cebeo eind vorig

jaar bij ons organiseerde om hun

nieuwe kabelcatalogus voor te stellen.

Daarin toonden ze onder meer de
voordelen van de kabel RZ1K.”

“VOOR DIT PROJECT HEBBEN WE EEN
SPECIFIEKE CHAUFFEUR AANGESTELD
EN HEM GRONDIG OPGELEID IN HET

TRANSPORT EN DE RETOUR VAN

BOBIJNEN.”

Thierry Verschueren,
accountmanager bij Cebeo

“Deze soepele halogeenvrije
CCA-kabel leent zich perfect voor
integratie in een gebouw met veel
vluchtwegen. De kabel onderscheidt
zich door de eenvoudige aansluiting
en is bovendien uv- en waterbesten-

dig”, vult Thierry Verschueren aan.

Sinds 2021 bereidt EEG dit belang-
rijke project voor. “We startten toen
al met studies en calculaties, omdat
we wisten dat dit een jarenlang
traject zou worden waarin de logis-
tieke puzzel perfect moest passen”,
zegt Mathias. “Daar zijn meerdere
redenen voor. Op de site in hartje
Brussel is weinig stockeerruimte
voor materialen en bij de kabels gaat
het om een grote variatie aan types
die op de juiste momenten beschik-
baar moeten zijn. Om dat allemaal
te doen kloppen, hebben we een
uitstekende communicatie nodig
tussen ons team en de mensen van

de betrokken Cebeo-diensten.”

LOGISTIEKE TROEVEN

Net als bij eerdere projecten ervoer
EEG ook dit keer dat Cebeo veel
meer is dan enkel een groothandel.
“Mede dankzij hen klopte het logistie-
ke plaatje volledig. Zo hielp het ons
enorm dat de just-in-timeleveringen
perfect verliepen: de juiste produc-
ten kwamen op het juiste moment op
de juiste plaats. Cebeo dubbelcheck-
te elke bestelling, waardoor we geen

problemen kenden.

Vervolg op pagina 34
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“Bl] DE KEUZE LIETEN WE ONS
DEELS INSPIREREN DOOR EEN
INFOMOMENT DAT CEBEO
EIND VORIG JAAR BIJ ONS
ORGANISEERDE.”

Mathias Bruggeman, Projectmanager bij EEG

Vervolg van pagina 33

Een grote meerwaarde was ook dat
alle kabels perfect gelabeld waren. Zo
wisten onze mensen exact op welk
vertrekpunt welke kabel aansloot.
Bovendien leverde Cebeo alle bobij-
nen rechtopstaand, een enorme troef
op een werf met beperkte ruimte.

Die aanpak verhoogde de veiligheid
aanzienlijk, want anders vormt het
rechtzetten van zulke bobijnen een
zware klus en een ergonomische

belasting voor onze mensen.”

De zware bekabelingswerken voor
EEG verlopen in twee grote fases. De
eerste fase werd eind oktober afge-
werkt, fase twee start in het voorjaar
van 2026. “In beide fases hebben we
ongeveer gelijkaardige kabelvolumes
nodig”, zegt Mathias. “Het project
loopt dus volop en we zijn heel
enthousiast over het verloop. Gezien
de complexiteit, zowel op de werf als
in de leveringen, kunnen we zeggen
dat alles volgens plan gaat. De goede
communicatie maakt dat we ondanks
de beperkte ruimte op de werf toch

vlot en professioneel werken.”

EXPERTISE CEBEO

“Bij dit project hebben wij onze uitge-
breide ervaring uit eerdere projecten
kunnen benutten”, verklaart Thierry.

“De logistieke flow die bij dergelijke
realisaties komt kijken, konden we
ook hier toepassen. Een groot voor-
deel is dat we vanuit ons splinter-
nieuwe distributiecentrum vlottere
flows hebben. Voor het transport
lieten we niets aan het toeval over.
We doen dat met eigen chauffeurs
en eigen trucks, ook voor nachtleve-
ringen. Voor dit project hebben we
zelfs één specifieke chauffeur aange-
steld en hem grondig opgeleid in het
transport en de retour van bobijnen,
zodat hij perfect weet hoe dit aan te

pakken.”

Kortom, beide partijen zijn tevre-
den over het verloop van het project
en kijken ernaar uit om samen de
volgende fase aan te pakken. “Het
helpt dat we met EEG al verschillen-
de projecten hebben gerealiseerd. We
zijn goed op elkaar ingespeeld en
kunnen daardoor ook heel uitdagen-
de realisaties, zoals het VRT-gebouw,
tot een goed einde brengen. Dat lukt
met de juiste mix van producten,
sterke communicatie en een logis-
tieke flow die we op elk moment
kunnen aanpassen aan veranderen-

de omstandigheden’”, besluit Thierry

Verschueren.
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PROJECT
HOTEL METROPOLE
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Hotel Métropole, een van de laatste
grote Brusselse hotels in privéhan-
den, moest in april 2020 de deuren
sluiten door financiéle problemen.
Eind 2022 nam het investerings-
fonds Lone Star Fund het iconische
gebouw over met de ambitie het
hotel volledig te moderniseren. Door
de jarenlange leegstand bleek een
grondige restauratie noodzakelijk.
De renovatie verloopt in samen-
werking met Urban, de Directie
Cultureel Erfgoed en architecten-
bureau Arter, terwijl Centaurus
Hospitality Management straks
instaat voor de uitbating. Doel is om
de grandeur van weleer te herstel-
len en tegelijk te voldoen aan de
hedendaagse comfort- en veilig-
heidsnormen, met respect voor het

erfgoedkarakter.

AANNEMING DOOR
EEN PARTNER

Group Jansen leidt de volledige
renovatie van het beroemde hotel in
goede banen. Met veertien gespeci-
aliseerde bouwbedrijven onder één
dak coordineert Group Jansen elk
aspect van het integrale bouwproces,
inclusief de technische afwerking.
Jansen Energy Solutions focust zich
hier op de elektrotechnische instal-
laties, meer bepaald de beveiliging,
de toegangsautomatisering en de

relighting.

Achter de statige gevels van het

iconische hotel gaan vandaag de
dag flinke technische uitdagin-

gen schuil, waarbij de elektrische
installaties een sleutelrol vervullen.
Hotel Métropole is dan ook alles-
behalve een doorsnee hotel. Het is
een beschermd complex dat zeven
verschillende gebouwen omvat, die
door de jaren heen in elkaar zijn
gegroeid. Na jaren leegstand is

het volledig gestript om opnieuw
te worden opgebouwd achter de
geklasseerde voorgevel. Voor de
levering van alle elektrotechnische
materialen rekende Jansen Energy
Solutions, zoals bij eerdere projec-

ten, op de ondersteuning van Cebeo.

“Zij zijn altijd al een gewaardeerde en

betrouwbare samenwerkingspartner
geweest die ons ook hierin perfect
kon ondersteunen’, zegt Johan Maris,

COOvan Jansen Energy Solutions.

JUST-IN-TIME-
LEVERINGEN

Het hotel is een stevig gebouw met
maar liefst 276 kamers. “Dat vertaalt
zich onder meer in de nood aan een
enorme hoeveelheid vermogenska-
bels”, gaat Johan verder. “Voor dat
type kabels alleen al hadden we 47
verschillende coupes nodig. Ook
voor sturing, beveiliging, camerabe-
waking, toegangscontrole en brand-
detectie bestelden we heel wat kabels
bij Cebeo. We weten al langer dat
Cebeo perfect met dergelijke uitda-
gingen omgaat en ons ook logistiek

volledig ondersteunt.”

Vervolg op pagina 40

“ER IS VOOR DIT PROJECT
EEN ENORME HOEVEELHEID
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“CEBEO VERWERKT DE AFROEPORDERS EN
ZORGT VIA JUST-IN-TIME-LEVERINGEN DAT
ALLES TIJDIG OP DE WERF AANKOMT."

Johan Maris,
COO van Jansen Energy Solutions.

Vervolg van pagina 39

“Cebeo blinkt uit in de combina-
tie van stockbeheer en leveringen
op afroep. In dit project, dat vele
maanden in beslag neemt, geven
we regelmatig afroeporders door.
Cebeo verwerkt die moeiteloos,
beschikt over een ruime voorraad
en zorgt via just-in-time-leve-
ringen dat alles tijdig op de werf
aankomt. Die aanpak is cruciaal,
want het hotel ligt in hartje Brussel,
waar geen ruimte is om materia-

len te stockeren. Veel leveringen

gebeuren 's nachts, zodat onze ploe-

gen’s morgens meteen aan de slag
kunnen. De volledige organisatie
verloopt via onze logistieke cel, die
samen met ons centraal aanspreek-
punt bij Cebeo elke levering perfect
plant en opvolgt.”

NAJAAR 2026

Group Jansen heeft ruime erva-

ring met zulke renovatieprojecten
in het hotelwezen. Eerder stond de
onderneming al in voor de vernieu-
wing van het Corinthia Grand Hotel
Astoria Brussels. eveneens een
geklasseerd gebouw. Intussen draait
de werf bij Hotel Métropole op volle
toeren. De verschillende teams
binnen Group Jansen werken er
dagelijks aan een moderne aankle-
ding die harmonieert met het histo-

rische karakter.

“We zijn in maart-april van dit jaar
gestart en mikken op een herope-
ning in het najaar van 2026. Het
gaat om een project van zo'n 60
miljoen euro, waarvan 7 miljoen
voor de elektrotechnieken. Zo'n
realisatie gebeurt heus niet elke
dag en is dan ook de gelegenheid
bij uitstek om onze goede reputatie

kracht bij te zetten.

Het is fijn te merken dat alles
opnieuw vlot verloopt dankzij de
samenwerking met Cebeo. We
kijken ernaar uit om ook in de
toekomst op hun betrouwbaar-
heid en vakmanschap te kunnen

bouwen”, besluit Johan Maris.

20 UUR

VOOR 15 ULUR BESTELD,
MORGEN GELEVERD

o Maandag t.e.m. donderdag bestellen tot 20:00 uur, volgende werkdag geleverd

(gesneden kabel tot 17:00 uur)

O Vrijdag bestellen tot 19:00 uur, volgende werkdag geleverd
(gesneden kabel tot 16:00 uur)

cebeo

A Sonepar Company



PROJECT

DISTRIBUTIECENTRUM TVH

Wie ooit in Waregem is geweest, weet dat TVH
een vaste waarde is in de lokale industriezone.
Met de bouw van “Plant T” zet het bedrijf

een volgende grote stap: deze nieuwe site
wordt het epicentrum voor inkomende
goederen. De voorbereidingen voor het nieuwe
distributiecentrum zijn volop aan de gang,
ook op elektrisch vlak. Met de ondersteuning
van Cebeo realiseert partner Van Vooren er de

algemene elektriciteitswerken.

Vervglg op pagina 44
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“DOORHEEN HET
DISTRIBUTIECENTRUM
ZAL ZO'N 150
Fien Vanhooren, verantwoorde-
lijk voor de logistieke opvolging op K I LOM E T E R K A B E L
de werf bij Van Vooren, en Kris De
Roeck, accountmanager bij Cebeo, V E RW E R KT Z I N 7
lichten toe hoe de samenwerking J °
verloopt en hoe dit indrukwekkende .
project stilaan vorm krijgt. Fien Vanhooren
“In maart 2025 zijn we begonnen met
de voorbereidingen”, vertelt Fien. _
“Daarvoor werkten alle aannemers

samen in een 3D-model. Onze teke-

ER I % __F __J

naar gaf aan waar alles voor de alge-
mene elektriciteitswerken moest
komen, andere partners teken-

den ook hun technieken in. Onder

leiding van TVH vonden regelmatig

meetings plaats om alles perfect op
elkaar af te stemmen. In april volg-

den dan de eerste bestellingen voor

de effectieve leveringen.”

INDRUKWEKKENDE
HOEVEELHEID KABEL

In totaal komt er meer dan 50 000

m?” extra werk- en stockageruim-

te. Een indrukwekkende luchtbrug STRAKKE PLANNING

verbindt het nieuwe distributiecen- Bij een project met zoveel verschil-
trum met het bestaande magazijn. lende aannemers is timing cruciaal.
Voor zo'n grootschalig project is “Soms werkten we hier met dertig
uiteraard een enorme hoeveelheid collega’s tegelijk, naast alle andere
materiaal nodig. “Alleen al voor partners. Het is dan echt belangrijk
de bekabeling hebben we heel wat om de planning zo goed mogelijk te
bestellingen geplaatst”, zegt Fien. volgen”, legt Fien uit.

“Verlichtingskabels, datakabels van
Aginode, alarmkabels, KNX-kabels, )
Vervolg op pagina 46
voedingskabels, ... We hadden een

enorme variatie nodig. Ik verwacht

dat we zullen eindigen op een totale

lengte van zo'n 150 kilometer kabel.”

CEBEO HOME & BUILDING DOSSIER



ZELF OOK
EEN KABEL-
PROJECT?

Bestel tot 17 uur gesneden
kabels voor levering de volgende
werkdag (vrijdag tot 16 uur).

Volle bobijnen bestel je tot 20
uur voor levering de volgende
werkdag (vrijdag tot 19 uur).

e

Vervolg van pagina 45

De grootste uitdaging is dan ook
tijd. Kris De Roeck: “Alle werken
moeten volgens plan verlopen. Onze
leveringen moeten dus exact op het
juiste moment gebeuren. Als scha-
kel tussen de fabrikanten en Van
Vooren volgen we alles nauw op om
telkens de juiste oplossing tijdig te
kunnen aanbieden. We hebben heel
wat kabels op voorraad in ons eigen
distributiecentrum in Blandain,
maar voor dit project waren er ook
zware, speciale kabeltypes nodig die
rechtstreeks van de fabrikant moes-
ten komen. Voor die grote bobij-
nen hebben we speciaal transport

voorzien.”

De voorbije maanden werden weke-
lijks grote leveringen ingepland,
aangevuld met dagelijkse bijbestel-
lingen. “Vaak bestelde ik nog mate-
riaal om 16 of 17 uur, en kregen we
het de volgende ochtend al geleverd.
Als alles op rolletjes loopt, is het veel
plezanter werken. Intussen herken
ik ook de Cebeo-chauffeurs, meest-
al krijg ik dezelfde vijf gezichten te
zien. Het is leuk om hen dan later
ook terug te zien op andere werven’,
lacht Fien.

VERDEELBORDEN &
NOODVERLICHTING

Naast de bekabeling leverde Cebeo
ook het materiaal van Schneider
Electric dat Van Vooren gebruikte om
de elektrische borden in hun atelier
in Brugge te maken. Bovendien werd
voor dit project maar liefst 1.500
meter Canalis KS geleverd, samen
met de busbars van Schneider
Electric voor de verbinding tussen de

transformator en de hoofdborden.

Ook noodverlichting van Zemper
werd voorzien. “TVH kiest zo veel
mogelijk bewust voor uniformiteit in
al hun gebouwen”, legt Fien uit. “De
noodverlichting is daarom opnieuw
van Zemper.” Voor het nieuwe distri-
butiecentrum zijn al 225 noodver-
lichtingstoestellen voorzien, waar-
van de eerste inmiddels geleverd en

geinstalleerd zijn.

|
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Bright

tot 140 Lm/W

NIKO

DE LAATSTE NIEUWIGHEDEN VAN NIKO HOME CONTROL

Met Niko Home Control bied je je klanten een innovatieve oplossing waarmee ze hun woning volledig kunnen automatiseren en hun energiever-

bruik kunnen optimaliseren.

DYNAMISCHE TARIEVEN

Niko Home Control biedt je de

mogelijkheid om met dynamische tarieven
rekening te houden. Dit betekent dat de
elektriciteitsprijzen meebewegen met de
markt. Kies bijvoorbeeld momenten met veel
wind- of zonne-energie of profiteer van lage -
of zelfs negatieve - stroomprijzen. Een gezin
met een laadpunt kan zo tot wel €947 per
jaar besparen.

EEN VOLLEDIG ECOSYSTEEM

Je kunt verschillende systemen integreren

in een Niko Home Control installatie: zo

kan je een warmtepomp slim aansturen, je
energieverbruik beheren, de luchtkwaliteit
en temperatuur in huis regelen: alles en meer
is mogelijk dankzij koppelingen met sterke
partnermerken.

Benieuwd naar de meer dan 100 partners
die je aan Niko Home Control kan koppelen?
Je vindt gedetailleerde informatie over de
koppeling met deze partnersystemen in

de Niko guide, een online installatie- en
programmatiegids.

NIEUW: INTEGREER LAADPALEN
VAN SMAPPEE IN NIKO HOME
CONTROL

Vanaf oktober kan je ook laadpalen van
Smappee integreren in een Niko Home
Control installatie. Zo kan je controleren
hoeveel energie er naar je wagen stroomt en
de laadcyclus op de meest efficiénte manier
aansturen met de smart charging routine.

SLIM ENERGIEBEHEER VOOR
LAGERE KOSTEN

De energieprijzen blijven stijgen en
duurzame energiebronnen spelen een steeds
grotere rol. Een slim energiebeheersysteem
zoals Niko Home Control helpt huishoudens
om hun elektriciteitsverbruik te
optimaliseren en kosten te besparen.

Realtime inzicht in energieproductie

en -verbruik, zowel historisch als actueel
via de Niko Home app. Daarnaast kun

je je verbruik in euro’s opvolgen via
verbeterde grafieken met dynamische
tariefvoorspellingen in de app. Zo kan tot
30% op je energiefactuur besparen.

+ Automatische afstemming van verbruik
op productie: huishoudelijke toestellen
zoals warmtepompen en EV-laders
worden op het meest efficiénte moment
ingeschakeld.

Peak mode: het voorkomen van
energiepieken door zware toestellen zoals
laadpalen en airco’s slim te schakelen.

Solar mode: maximaal gebruik maken
van zonne-energie om bijvoorbeeld een
wasmachine, droogkast of elektrische

fiets op te laden wanneer er een
energieoverschot is.

Lees meer op niko.eu/energy

niko
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LABELSOP UW
MANIER##

< 1

Valbestendig Gebruiksvriendelijk Duurzame labels

tot 1,8m en snel

M211 p Draadloos bedienen via smartphone!

CEBEO OUTLET,

TOPDEALS!

PROFITEER VAN
DE LAAGSTE
PRIJZEN DANKZIJ
DE CEBEO OUTLET

SCOOR TOPMATERIAAL
AAN ONGEZIENE PRUZEN
¢ VIADE QR-CODE

cebeo

A Sonepar Company
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BANDAARDINGSKLEM

Voor een veilige en conforme installatie
volgens de hoogste normen
Corrosiebestendig voor maximale levens-
duur

Trillings- en schokbestendig

VANDER ELST

DE URMET ALPHA BUITENPOST: MODULAIR GEMAK VOOR DE INSTALLATEUR,
KWALITEIT & DESIGN YVOOR DE EINDKLANT

Installateurs kiezen vandaag meer dan ooit voor oplossingen die snel, flexibel en duurzaam te integreren zijn. Als het eindresultaat voor de
eindgebruiker daarenboven kwalitatief, elegant en gebruiksvriendelijk is, dan heeft u dubbel gewonnen. De Urmet Alpha buitenpost is zo'n
product. Dankzij zijn modulaire opbouw, eenvoudige configuratie en uiterst ravissant Italiaans design. Voor installateurs betekent dit een
snelle en foutloze installatie, minder onderhoud, en tevreden klanten.

EFFICIENTIE VANAF DE EERSTE
STAP

De Alpha buitenpost is ontworpen om
installatiewerk te vereenvoudigen. Dankzij
plug-and-play flat cables zijn verbindingen
tussen modules snel gelegd, zonder complexe
bedrading. De compatibiliteit met zowel
2Voice als IPerCom (IP) systemen maakt
Alpha geschikt voor diverse toepassingen,
van renovatie tot nieuwbouw. 2Voice staat
bekend om zijn snelle installatie via slechts
twee draden, wat de installatietijd én het
installatiegemak bevordert. Daarbovenop
geniet u maar liefst 5 jaar garantie op alle
Urmet 2Voice producten.

De montage zelfis in slechts enkele stappen
gepiept. U heeft enkel gereedschap nodig
om het wandframe te bevestigen en het
elektrische slot aan te sluiten. Alle andere

onderdelen zijn ontworpen voor klikmontage.

Op het Youtube-kanaal van onze partner
Vander Elst ziet u op de installatievideo’s in
het Nederlands en het Frans hoe eenvoudig
het effectief’is.

SLIMEN FLEXIBEL IN GEBRUIK

Ook na de installatie blinkt de Alpha
buitenpost uit in gebruiksgemak. Dankzij
wifi-configuratie via smartphone of tablet

is programmeren kinderspel, zonder extra
bekabeling of softwaretools. De beldrukkers
zijn vrij toe te wijzen aan appartementen en
reeds geprogrammeerd af fabriek, wat veel
tijd bespaart op locatie.

Het modulaire ontwerp biedt nog een extra
troef: eenvoudige uitbreiding en aanpassing
bij toekomstige behoeften, zoals extra
appartementen of functiemodules. Voor
installateurs betekent dit minder gedoe en
meer controle over de configuratie. Zo is het
zelfs mogelijk om tot 9o beldrukknoppen
inIpaneel te integreren. Als u kiest voor
het digitale frontpaneel met kleurendisplay
en softtouch-knoppen, kunt u tot wel 4096
gebruikers per deurunit oproepen.

ONTWIKKELD VOOR INTENSIEF
GEBRUIK

Installateurs kunnen op de Alpha rekenen,
ook in veeleisende omgevingen. De
buitenpost is duurzaam ontworpen, met een
[P66- en IK08-classificatie, wat maximale
bescherming biedt tegen stof, water en
schokken. Hierdoor is het systeem geschikt
voor zowel residentiéle als commerciéle
toepassingen - en wordt de noodzaak voor
onderhoud tot een minimum beperkt.

DESIGN DAT OPVALT,
OF JUIST NIET

Met een slank profiel van slechts 29 mm
opbouw (12 mm inbouw) is de Alpha
buitenpost discreet en stijlvol. Het
minimalistische ontwerp past perfect bij
moderne architectuur, wat gewaardeerd
wordt door zowel bewoners als architecten.

De geintegreerde camera is voorzien van
led-verlichting, schemerschakeling en een
breedhoeklens van 120°, voor haarscherpe
beelden bij elk lichtniveau. Zo wordt
veiligheid niet alleen zichtbaar, maar ook
betrouwbaar.

Vander Elst, onze partner die al sinds

2009 exclusief Urmet naar de Belgische
installatiemarkt brengt, biedt ook
voorgeconfigureerde kits aan, waarmee

u als installateur onmiddellijk aan de slag
kunt. U kiest voor hoeveel woonunits u
deurcommunicatie nodig heeft en de kleur
van de buitenpost. U ontvangt een kant-en-
klare installatiekit, in een mooie verpakking.
Vandaag zijn er al kits beschikbaar vanaf1
woonunit. Met 3 eenvoudige stappen is de
buitenpost klaar voor
gebruik. Op de verpakking
van deze kits vindt u

een QR-code die u bij

wijze van ondersteuning,
leidt naar een duidelijke
installatievideo.

Als kers op de Urmet-taart, zal de nieuwste
Alpha buitenpost in volledig zwart bij de
publicatie van dit artikel vlot verkrijgbaar
zijn.

Conclusie: De Urmet Alpha buitenpost is
dé keuze voor installateurs die kwaliteit,
snelheid en flexibiliteit verkiezen. Het
systeem combineert gebruiksgemak met
technische topklasse en een duurzaam
ontwerp. Met 5 jaar garantie op 2Voice-
systemen, is dit een investering die rendeert
- voor u én uw klant.

Meer info: www.vanderelst.be of bij uw
Cebeo-verkooppunt.

r'me
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www.tempolec.com

tempolec

SUNGROW x cebeo

A'Sonepar Company

Haal meer uit je installatie
met Sungrow!

Maak kennis met onze Thuisbatterijen
en de iHomeManager

POWER UP YOUR FUTURE!

Lithoss

DESIGNED PURENESS

Pixel

info@lithoss.com
www.lithoss.com
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VAN LOKAAL INITIATIEF TOT INTERNATIONAAL ERKEND PROGRAMMA:
HET SUCCES VAN HET SCHNEIDER ELECTRIC COMPETENTIE CENTER BlJ CEBEO

Bij Cebeo zetten we sterk in op expertise en klantgerichte oplossingen. Het Schneider Electric competentie center is daar een mooi voorbeeld
van. Dit gespecialiseerde team binnen Cebeo ondersteunt onze klanten met het uitwerken van gedetailleerde offertes voor laagspanningsver-

VAN LOKAAL INITIATIEF NAAR
INTERNATIONALE ERKENNING

Wat begon als een lokaal initiatief onder

de naam ‘Study Center Prisma’, groeide

uit tot een referentie in de sector. Dankzij

de technische knowhow en klantgerichte
aanpak van de specialisten bij Cebeo,

werd het Study Center Prisma recent
omgevormd tot het Power Specialist
Distributor Programma, een programma dat
internationaal erkend wordt door Schneider
Electric.

Cebeo draagt met trots de titel “Master”
binnen dit programma. Die erkenning
weerspiegelt niet alleen hun expertise,
maar ook hun evolutie naar een breder
aanbod. Vandaag ondersteunt het team
naast PrismaSeT aanvragen, ook offertes
voor Universal Enclosures. Hierdoor
krijgen klanten nog meer flexibiliteit en
ondersteuning bij hun projecten.

deelborden van Schneider Electric.

WAT DOET HET COMPETENTIE
CENTER?

Het competentie center biedt gratis
ondersteuning bij het berekenen en
configureren van Schneider Electric
verdeelborden tot 1600 A, volledig volgens de
norm IEC 61439-1-2.

Het team stelt volledige, op maat gemaakte
offertes op, inclusief berekeningen,
vooraanzichten en een gedetailleerde
beschrijving van de apparatuur. Daarnaast
geven ze advies over slimme oplossingen,
waarmee klanten hun installaties kunnen
monitoren en optimaliseren. Ook begeleiden
ze installateurs en bordenbouwers bij de
montage en indienststelling, zodat een
correcte implementatie gegarandeerd is.

Tot slot zorgen ze voor kennisoverdracht en
technische ondersteuning, zodat partners
hun expertise verder kunnen ontwikkelen.

SMART PANELS EN
ECOSTRUXURE: MEER DAN EEN
BORD

Het competentie center gaat veel verder

dan enkel borden berekenen. Dankzij

het Smart Panel-concept en de integratie
met EcoStruxure-technologieén krijgen
klanten de mogelijkheid om hun
energieverbruik en stroomkwaliteit continu
te monitoren, problemen proactief te
detecteren en op te lossen, en installaties

op afstand te beheren. Dit resulteertin een
hogere energie-efficiéntie, betrouwbaarheid
en veiligheid.

WAAROM IS DIT BELANGRUJK
VOOR KLANTEN?

De voordelen voor installateurs en
eindklanten zijn duidelijk:

+ Snellere offerte-uitwerking zonder fouten.

+ Technische zekerheid dankzij
gecertificeerde expertise.

+ Innovatieve oplossingen die klaar zijn voor
de toekomst, inclusief energiebeheer en
digitalisering.

EEN PARTNERSCHAP DAT
WAARDE CREEERT

Deze evolutie toont aan hoe sterke
samenwerking tussen fabrikant en
distributeur leidt tot meerwaarde voor de
klant: technische ondersteuning, snelheid
in offerte-uitwerking en oplossingen op
maat. Met het Power Specialist Distributor
Programma zet Cebeo haar expertise kracht
bij, en bevestigt ze haar rol als betrouwbare
partner in de wereld van elektrische
verdeling.

Schneider
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GREEN & SMART

BY CEBEO

Ik
DE ENERGIEMARKT WORDT STEEDS DUURZAMER, ENERGIEOPLOSSINGEN STEEDS
GROENER EN SLIMMER. IN DIE SNEL VERANDERENDE MARKT IS HET NIET EENVOUDIG
BEDIENING LOKALE BEDIENING VIA BEDIENING VIA

OM HELEMAAL UP-TO-DATE TE BLIUVEN. VIA SMARTPHONE BEDIENING TOUCHSCREEN VOCAAL ASSISTENT

Met Green&Smart houden we de vinger aan de pols en zorgen we ervoor dat je als
installateur toekomstgericht kan werken, en dat je jouw klanten de juiste informatie
kan geven. Wat zijn de duurzaamste oplossingen voor een verwarmingsinstallatie?

Welke voordelen leveren zonnepanelen nog? Is een thuisbatterij de investering waard?
Ontdek dit en veel meer op ons Green&Smart platform.

I ®
Meer info op wwwcebeo.be —VWA #LegrandlmprovingLives L|1 Iegrand

A Sonepar Company




DE CEBEO-APP?
DA’S PAS GOED
GEREEDSCHAP!

BESTEL WAAR JE MAAR WILT,
WANNEER JE MAAR WILT.

FILAALKAART MET
REAL-TIME VOOR- Fim
RAADINFORMATIE B ... [

X

TRACK & TRACE MET
PUSHMELDINGEN
OVERJE BESTELLING

K

GEBRUIKAPP ALS
ZELFSCANNER
IN DE FILIALEN

K

OFFERTES INZIEN
EN BEHEREN
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